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一、ビギナーズガイド 

（一）クイックスタート 

役割別推奨閲覧カタログ 

Mirai 販売管理システムの使い始めにようこそ！システムを迅速に理解し、

その機能を効果的に活用するために、以下の役割別の読み方ガイドを用意しま

した。 

販売管理システムに登録を希望する会社：Mirai 販売管理システムに新しい

店舗を開設したい会社は、[会社登録]セクションのドキュメントを参照してく

ださい。これにより、登録プロセスと必要な資料の準備をガイドします。 

販売管理システムに既に登録されている会社：既に登録されている会社は、

[会社管理]セクションのドキュメントにアクセスし、会社情報、商品、注文の

管理方法を学ぶ必要があります。 

卸売業務を使用する店舗ユーザー：卸売業務に重点を置く店舗ユーザーは、

[店舗管理]、[会社取扱商品]、[卸売業務]セクションのドキュメントを参照し

て、卸売業務の操作と管理をマスターする必要があります。 

小売業務を使用する店舗ユーザー：店舗が主に小売顧客を対象とする場合、

[店舗管理]、[会社取扱商品]、[小売業務]セクションのドキュメントには、必

要なすべての情報が含まれています。 
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二、会社登録 

（一）本社登録申請 

会社は関連ウェブサイトまたは共有リンクを介して Mirai 販売管理シス

テムにアクセスし、ログインページの右下隅の機能ボタンから次の操作を

行います。 

⚫ 使用言語の選択（日本語または中国語を選択可能）：システムのすべて

のインターフェースを選択した言語に切り替え、ユーザーが慣れ親しん

だ言語で情報を表示し、業務操作を行えるようにします。 

⚫ 会社登録の選択：会社登録申請書の入力ページに進み、会社登録申請をい

します。 

⚫ 「私たちについて」の選択：製品の公式ウェブサイトの説明にリンクしま

す。 
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会社登録情報の入力（本社） 

⚫ 会社情報の入力：商号、会社名、会社住所、代表者、法人登録番号、法

人メールアドレス、主な業務を含みます。入力が正しいことを確認した

後、「次のステップ」をクリックします。 

 

システム管理設定の入力：管理者名、管理者アカウント、認証コード、連絡

電話番号、プランの申し込みを含みます。入力が正しいことを確認した後、こ

のページを送信して会社登録申請を開始し、次のページの指示に従って操作し

て会社管理バックエンドに入り、バックエンドの審査担当者が関連する登録申

請情報を審査します。 
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審査進捗と審査情報の確認：申請を送信した後、表示されたアカウント

とデフォルトパスワードを使用して事業者バックエンドにログインし、審

査進捗を確認します。 

 

一般的にシステム審査は 2 営業日以内に完了し、審査が終了した後、審査

フィードバックを確認できます。審査が却下された場合、審査意見に従って資

料を補充および修正して再度提出できます。 
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会社登録申請がバックエンドの審査担当者によって承認された場合、会社は

管理バックエンドで対応するメッセージを見ることができ、「管理画面にアク

セスする」エントリをクリックして会社管理バックエンドに入ることができま

す。 

 

審査が初めて通過した場合の会社管理バックエンドへのログイン：初めてロ

グインする際には、新しいパスワードを設定してバックエンドのセキュリティ

を保護する必要があります。バックエンドには、主な会社情報の表示と会社管
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理および店舗管理機能があります。

 

初めて会社管理バックエンドにログインするとき、システムは強制的に新し

いパスワードを設定するように求めます。 

 

本社タイプの管理バックエンドには、主な会社情報の表示と、ホームページ、

支社管理、店舗管理、仕入用テンプレート、会社取极商品、社員管理、役割管
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理、価格管理、購買管理、原材料配合管理、カレンダー管理、API 連携。会社

プランに応じて、表示される機能メニューは一部のみです。 

 

ホームページ画面は図に示す。 

【支社管理】 

 

支社管理画面は図に示す。 

【店舗管理】 
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店舗管理画面は図に示す。 

【仕入用テンプレート】 

 

仕入用テンプレート画面は図に示す。 

【会社取扱商品】 
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会社取扱商品画面は図に示す。 

【社員管理】 

 

社員管理画面は図に示す。 

【役割管理】 
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役割管理画面は図に示す。 

【価格管理】 

 

価格管理画面は図に示す。 

【購買管理】 
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購買管理画面は図に示す。 

【原材料配合管理】 

 

原材料配合管理画面は図に示す。 

【カレンダー管理】 
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カレンダー管理画面は図に示す。 

【API 連携】 

 

API 連携画面は図に示す。 

（二）支社登録申請 

1．支社独立登録情報入力（支社） 

本社が未登録の場合、支社は独立して登録申請を行います。登録プロセスは

本社の登録プロセスと同じです。詳細は [本社登録申請] を参照してくださ

い。  
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2．既に本社が登録済みの支社の申込方法 

本社がシステムに登録済みの場合、直接会社管理バックエンドの【支社管理】

を通じて支社を開設できます。具体的なプロセスと業務操作については、以下

の会社管理 - 【支社管理】セクションの説明を参照してください。 
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三、会社管理 

（一）支社管理 

1．支社及びアカウント作成 

会社管理バックエンドで支社とアカウントを作成する方法の説明です。 

支社管理リスト： 

会社管理者は本社情報、支社及びアカウント情報（支社名称、支社住所、支

社管理者アカウント情報など）を表示できます。これにより、情報を統合し、

本社と支社の事業者アカウント詳細を一括表示し、ビジネスレイアウトを把握

し、正確な意思決定の基礎を提供し、アカウント管理を関連付け、内部の効率

的なコミュニケーションと協力を促進できます。 

 

会社管理バックエンドで【支社管理】を選択すると、本社情報、支社及びア

カウント情報のリストを表示できます。 
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支社 – 追加機能を使用すると、支社の詳細情報（支社名、支社責任者、支

社紹介、支社電話番号など）を入力でき、支社に対する詳細な管理と独立した

運営サポートを実現できます。 

 会社管理バックエンドで、【支社管理】の支社及びアカウント情報リスト

の左上の【追加】ボタンを選択し、ページの指示に従って必須項目を入力し

て送信して成功すれば、対応する支社アカウントを作成できます。 

 

支社を新規追加した後、管理リストに戻ると、新規作成した支社の基本情報

を表示できます。 

2．支社情報の表示 



Mirai 販売管理システム -ユーザマニュアル 

 

                                                                    

16 

支社情報表示機能は、支社の様々な重要なデータ（支社の詳細情報、支社管

理アカウント情報など）を迅速に表示でき、管理者が支社の状況を全面的に把

握し、正確な意思決定、効率的な監督と協力を容易にし、ビジネスの安定した

推進を保障するのに役立ちます。 

 会社管理バックエンドで、【支社管理】エントリを選択して支社リストに入

り、支社リストのレコードをダブルクリックすると、支社情報ページに進み、

関連する詳細情報を表示できます。 

3．支社アカウントの無効化 / 有効化 

会社管理バックエンドで所属する支社アカウントを無効化する方法の説明

です。 
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支社アカウントの有効化 / 無効化機能により、管理者は特定の状況（例え

ば、事業者が規則違反、未払い金、セキュリティリスクなど）で、対応するア

カウントのログインと操作権限を迅速に制限し、システムリソースの使用や業

務活動の継続を防止し、プラットフォームの秩序、データセキュリティ、およ

び他の合法的な会社の権益を保障できます。問題が解決した後、アカウントを

回復またはさらなる処置を行うことができます。

  

会社管理バックエンドで、【支社管理】エントリを選択して支社リストに入

り、支社レコードを選択し、そのレコードの【操作】列の【無効】ボタンをク

リックすると、ボタンの状態が有効化状態に変更されます。もう一度クリック

すると、アカウントを有効化できます。
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支社関連アカウントを無効化した後、支社が関連するエントリ URL にアク

セスして対応するアカウントにログインしようとすると、システムはその支社

が既に無効化されており、バックエンドにログインして関連操作を行えないこ

とを示すメッセージを表示します。 

4．支社アカウントのクイックログイン 

会社管理バックエンドで所属する支社アカウントをクイックログインする

方法の説明です。 

支社アカウントのクイックログイン機能は、本社に専用の便利なエントリを

提供し、本社が煩雑な通常のログインプロセスをスキップし、迅速に管理シス

テムにアクセスし、即時に業務を処理し、店舗運営を効率的に管理し、作業効

率と使用体験を向上させることができます。

 

会社管理バックエンドで、【支社管理】エントリを通じて支社リストから支

社レコードを選択し、そのレコードの【操作】列の【ログイン】ボタンをクリ

ックすると、クイックログインが可能です。支社管理アカウントのパスワード

を知っていれば、同じブラウザで迅速に対応する支社管理バックエンドにログ

インできます。
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会社管理バックエンドでクイックログイン操作を行う場合、ガイドログインペ

ージには自動的に関連アカウント情報が表示されます。 

（二）店舗管理 

1．店舗の開設と作成 

 会社および支社管理バックエンドで異なるタイプの店舗を開設して作成す

る方法の説明です。 

店舗開設作成機能は、店舗の詳細情報（名称、住所など）を入力でき、

会社が所有する店舗の詳細な管理と独立した運営サポートを実現できます。 
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会社または支社管理バックエンドで、【店舗管理】の店舗情報リストの

左上の【追加】ボタンを選択して店舗の開設と作成を行うことができます。

【追加】ボタンをクリックすると、店舗作成時に次の情報を入力します。 
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店舗作成資料入力ページで、指示に従って関連する店舗情報を入力し、入力

が完了した後、送信ボタンをクリックすると店舗を作成できます。作成が成功

した後、店舗リストで関連する追加店舗のレコード情報を表示できます。 

2．店舗情報の表示 

会社または支社管理バックエンドで、【店舗管理】の店舗情報リストを通じ

て、会社の下にある全ての店舗の基本情報、管理者アカウント、作成日時など

の情報を表示できます。
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3．店舗のクイックログイン 

会社管理バックエンドで管理する店舗への迅速なジャンプログイン方法

の説明です。 

店舗のクイックログイン機能は、本社と支社に専用の便利なエントリを

提供し、会社が煩雑な通常のログインプロセスをスキップし、迅速に店舗

管理バックエンドにアクセスし、即時に業務を処理し、店舗運営を効率的

に共同管理し、作業効率と使用体験を向上させることができます。 
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会社または支社管理バックエンドで、【店舗管理】エントリを通じて店舗リ

ストから一つの店舗レコードを選択し、そのレコードの【操作】列の【ログイ

ン】機能エントリをクリックすると、クイックログインができます。ログイン

ページには自動的に関連する店舗アカウント情報が表示されます。 

4．店舗の有効化 / 無効化 

会社管理バックエンドで店舗を有効化 / 無効化する管理方法の説明です。 

店舗の有効化 / 無効化機能により、管理者は特定の状況（例えば、店舗

が規則違反、営業停止、セキュリティリスクなど）で、対応するアカウン

トのログインと操作権限を迅速に制限し、システムリソースの使用や業務

活動の継続を防止し、プラットフォームの秩序、データセキュリティ、お

よび他の合法的な会社の権益を保障できます。問題が解決した後、店舗を

回復またはさらなる処置を行うことができます。 
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会社または支社管理バックエンドで、【店舗管理】エントリを選択して店舗

リストから一つの店舗レコードを選択し、そのレコードの【操作】列の【無効】

ボタンをクリックすると、ボタンの状態が有効化状態に変更されます。もう一

度クリックすると、店舗アカウントを有効化できます。 

 

店舗関連アカウントを無効化した後、店舗ユーザーが関連するエントリ 

URL にアクセスして対応するアカウントにログインしようとすると、システ

ムはその店舗が既に無効化されており、店舗管理バックエンドにログインして

関連操作を行えないことを示すメッセージを表示します。 

（三）仕入用テンプレート 

仕入用テンプレート機能は、標準化された調達申請の書式を提供します。そ

れは事前に必須項目を設定しており、例えば、テンプレート名、見込み納入期

間、所属店舗などがあります。仕入担当者は、それぞれの項目に具体的な内容
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を記入するだけで、迅速に規範的で完全な仕入依頼を生成することができます。

これにより、仕入依頼の正確性と統一性を高め、情報の欠落や書式の誤りによ

る審査の遅延を減らし、仕入プロセスをよりスムーズかつ効率的にすることが

できます。また、調達需要の集計、統計と分析を容易にし、調達決策に有力な

データサポートを提供することができます。 

1．テンプレート照会／閲覧 

 

 会社管理バックオフォームでは、【仕入用テンプレート】を選択すると、す

べての仕入用テンプレート情報を閲覧することができます。 

2．テンプレート新規 

仕入用テンプレートを新規に作成する場合、標準モードと簡易モードという 

2 種類のテンプレートを新規に追加することができます。ただし、1 つのテ

ンプレート内では、ある仕入先はただ 1 種類のモードに属することができま

す。標準モードに属する仕入先は、簡易モードには表示されず、逆も同様です。 

新規のる仕入テンプレートを作成し、関連する日付タイプ、テンプレート名

及び説明、見込み納入期間の日数を記入し、どの調達店舗がこのテンプレート
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を使用できるかを選択した後、右側のテンプレートモードの中から 1 種類の

モードを選択してテンプレート定義を行います。 

（1）新規標準モードテンプレート 

①新規仕入先店舗（サプライヤー） 

仕入先を選択した後、右側の「追加」ボタンをクリックすると、調達可能な

サプライヤ ーの グループを 新規 に追加する こと を表します。

 

 

②追加／編集仕入れ先商品 

仕入れ先の右側にある【追加／編集】ボタンをクリックすると、商品の新規

追加用のポップアップウィンドウが表示されます。まだ追加されていない商品

のリストから商品を選択（チェックボックスでチェック）した後、中央にある

右向きの矢印ボタンをクリックすると、その商品が既に追加された商品のリス
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トに移動します。そして、「確定」ボタンをクリックすると、既に追加された

商品のリスト内の商品が、当該サプライヤーのテンプレート商品に追加されま

す。 

 

 

③仕入先商品の削除 
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仕入先のグループリスト内で、削除したい商品を選択した後、対応する操作

欄内で「削除」ボタンを選択するという操作を行うことで、当該サプライヤー

から調達する商品の情報に対応して削除操作を行うことができます。 

（2）新規簡易モードテンプレート 

①仕入店舗の追加 

仕入先を選択した後、右側にある「追加」ボタンをクリックすると、仕入先

のグループを新規に追加することを意味します 
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②スタイル設定 

【スタイル設定】ボタンをクリックすると、スタイル設定用のポップアップ

ウィンドウが表示されます。その中で、必要に応じて【新しい行を追加する】

エントリと【新しい列を追加する】エントリをクリックすると、それぞれ新し

い行または列が追加されます。 

そして、各セクション（分塊）内で、埋める必要のあるグループを選択しま

す。全ての設定が完了したら、【確定】ボタンをクリックすることで、グルー

プのスタイルを保存することができます。 

【仕入用テンプレート】でこのテンプレートを使用し、簡易モードに切り替

えた際には、その表格のスタイルが、先ほど設定したレイアウトと同じものに

なります。 
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③追加／編集仕入先商品 

仕入先の右側にある【追加／編集】ボタンを 1 回クリックすると、当該仕

入先に新規に 1 つのグループが追加されます。このグループは、仕入先の在

庫の位置を区分するためのゾーン（保管エリア）となります。また、選択ボッ

クス内にて、独自に定義したグループ名を入力することもできます。そして、

先ほど入力した名称を選択した後、現在のグループに対して商品を新規に追加

することができます。 

【新規商品】ボタンをクリックすると、商品選択用のボックスがポップアッ

プ表示されます。まだ追加されていない商品のリスト内で商品を選択（チェッ

クボックスでチェック）した後、中央にある右向きの矢印ボタンをクリックす

ると、その商品が既に追加された商品のリストに移動します。そして、「確定」

ボタンをクリックすると、既に追加された商品のリスト内の商品が、当該グル

ープのテンプレート商品に追加されます。 
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このようにしてテンプレートを生成した後、【仕入用テンプレート】でこの

テンプレートを使用する場合、当該仕入先に関しては、標準モードと簡易モー

ドの両方が存在することになります。これにより、仕入担当者は、実際の調達

状況や業務の簡便性に応じて、適切なモードを選択して仕入依頼を行うことが

でき、仕入業務をより柔軟かつ効率的に進めることができます。 

 

④仕入先商品の削除 

 

適用店舗とは、このテンプレートがどの店舗で使用可能かを指定するもので

す。テンプレートは、その設定内容により一定の汎用性を持つ場合があります

が、指定した適用店舗が当該仕入先とバインド（紐付け）されていない場合、
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店舗の【仕入用テンプレート】内では、そのテンプレートを見ることはでき、

選択することもできます。ただし、仕入先がバインドされていないため、具体

的なデータを表示することができません。 

日付タイプは、このテンプレートがどのような日付の区分に属するかを指定

するものです。システムでは、日付タイプの定義について、平日、休日前日、

祝日などの分類が予め約束されています。 

 

3．テンプレート編集 

仕入用テンプレート編集機能は、既存の調達依頼テンプレートを修正して改

善することができます。テンプレート内の様々な情報欄の設定を調整すること

ができます。例えば、調達物品の属性記述項目を追加または削除したり、数量、

価格などのデータフォーマット要求を変更したり、部門、時間などの事前設定

オプションを更新したり、ヒント文や説明文を修正したりすることができます。

また、必須項目と任意項目を再定義することもできます。これにより、テンプ

レートを企業の調達政策の変化、業務プロセスの最適化、または新たな調達ニ
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ーズタイプにより良く適応させることができ、仕入依頼テンプレートが常に実

際の調達作業の効率的な実施に合致するように保つことができます。 

 

 

 会社管理バックエンド内では、【仕入用テンプレート】にある仕入用テンプ

レートリストの【操作】欄内にある【編集】ボタンを利用することで、仕入用

テンプレートの情報を修正することができます。 

4．テンプレートの削除 
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会社管理バックエンド内では、【仕入用テンプレート】にある仕入用テンプ

レートリストの【操作】欄内にある【削除】ボタンを選択することで、仕入用

テンプレートの情報を削除することができます。 

5．テンプレートの有効化／無効化 

 

 会社管理バックエンド内では、【仕入用テンプレート】にある仕入用テンプ

レートリストの【状態】欄内の切り替えボタンを選択することで、仕入用テン

プレートの有効化または無効化を制御することができます。 

テンプレートを無効化した場合、ユーザーが仕入業務を操作する際に、その

テンプレートは使用できなくなります 

 

（四）会社取扱商品 

 会社管理バックエンドで会社取扱商品の使用説明です。 

会社取扱商品では、会社の下にある全ての店舗が経営・使用する商品の基本

情報を統一的に維持管理することができるほか、会社が統一的に商品管理コー
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ドを作成し、商品の上下架状態管理を行い、店舗商品制御に同期するなどのビ

ジネス機能も備えています。 

1．商品の表示 / 検索 

⚫ 商品情報リスト： 

商品情報リスト機能は、会社が販売する商品の重要な情報（例えば、商品コ

ード、商品名称、タイプ、商品分類、バーコード、商品規格パラメータの記述、

単位、店舗在庫数量、欠品フラグの有無など）を集中的に表示することができ、

管理者が会社が販売する商品と各店舗での状況を迅速に把握し、検索条件を利

用して商品を選択して検索し、またバッチ操作（例えば、商品の増減、商品コ

ード管理など）を実現することができ、事業者と店舗との協力と資源配分を統

一的に維持管理するための直感的なデータサポートを提供します。

 

⚫ 対応する店舗の商品情報の表示 
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商品情報リストにおいて、商品データ行の商品番号に右向きの矢印（＞）

が表示されている場合、それは会社の店舗にこの商品が存在することを表

しています。【＞】をクリックすると、店舗におけるこの商品に対応する

情報を展開して表示することができます。その情報には、店舗におけるこ

の商品の在庫数量、欠品フラグの有無、作成日時などの情報が含まれてい

ます。 

 

⚫ 商品 / 分類検索 

検索クエリ：商品情報リストの上部にある検索条件パネル内で、商品名

称 / コード / バーコード、並びに商品状態と欠品状態に基づいて商品を検

索することができます。 
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ナビゲーションツリー検索：商品情報リストの左側の前にある、引き出し入

れボタンを通じて商品分類ナビゲーションツリーパネルを展開し、三つの分類

レベルに従って同じ分類の商品データをフィルタリングして検索することが

できます。 

 

クイック分類検索：商品情報リストの【商品分類】フィールド欄で、昇

順・降順の切り替えを選択することで商品を一級分類名称に従って並べ替

えることができます。また、リストの各商品データ行の商品分類値にある

青い分類名称をクリック選択することで、異なる分類レベルのデータをフ
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ィルタリングして検索することもできます。

 

⚫ 商品リストフィールドのカスタマイズ表示 

商品情報リストの上方にある、【商品追加】などの機能ボタンと同じ行の最

も右側にアイコンを設定することができます。このアイコンをクリックすると、

情報リストの表示フィールド制御選択画面が開き、表示する必要のあるフィー

ルドを選択したり、表示するフィールドを削除したりする操作が可能です。選

択と設定を保存した後、商品情報リストは選択した表示フィールドに基づいて

リストデータをリアルタイムで更新します。
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2．商品の新規追加 / 編集 

商品新規追加機能は、会社のビジネス運営における新しく棚に上げる商品情

報と関連画像、テキストと画像の素材の定義、店舗同期の選択、店舗商品に対

応する初期在庫数量の設定、大きさの違う包装商品の分割対応関係などの編集

に使用されます。また、既に登録されている商品の情報を再度編集することも

できます。 

 

 

用語定義 

標準バーコードのある商品 

全球的に統一された商品バーコードシステムを利用して商品を識別する商

品を指します。このようなバーコードシステムにより、商品は世界的な範囲で

一意に識別されることができ、商品の追跡、在庫管理、販売及びサプライチェ

ーンの最適化を容易にします。メーカーが一定の管理手順と規定を遵守して国

際物品コードセンターにメーカー識別コードを登録・申請し、その基礎の上で
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メーカーの商品に対して一意の商品コードを作成して国際物品コードセンタ

ーに報告する商品です。 

商品バーコードの種類：  

⚫ 小売商品コードとバーコード：小売店でのスキャン決済を満たすことを主な目的とし

て、商品ユニットに対して作成されるコードとバーコード識別子です。  

⚫ 非小売商品コードとバーコード：非小売決済を満たすことを目的として、商品ユニッ

トに対して作成されるコードとバーコード識別子です。これらの商品ユニットは、流

通段階で価格設定、注文、または請求書発行が可能です。  

⚫ 物流ユニットコードとバーコード：物流における一時的な商品包装ユニットに対して

作成されるコードとバーコード識別子です。  

⚫ 位置コードとバーコード：メーカーの物理的な位置、職能部門などに対して作成され

るコードとバーコード識別子です。  

⚫ メーカー識別コード：国際的に通用する商品識別システムにおけるメーカーを表す一

意のコードで、商品バーコードの重要な構成要素です。  

商品コード：メーカー識別コードを含む、小売商品、非小売商品、物流ユニット、位置、

資産及びサービスを世界的に一意に識別する一連の数字コードです。 

標準バーコードのない商品 

上記の標準バーコード付き商品の管理手順と規定を満たさない商品で、多く

の場合内部管理に使用され、バーコード規範外で独自にコード化された商品で

す。このような商品は、会社の外部では識別ができない商品です。 

 

➢ 標準バーコードのある商品の新規追加： 
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バーコードの入力欄には、単一の商品または商品包装のバーコードを入力す

る必要があります。通常、それは 11 桁または 13 桁の規制に則って登録・

備案された数字のシリアル番号であり、システムはそれが規範標準定義に合致

するかどうかを検証します。もし合致しない場合は、標準バーコードのない商

品ページで商品を新規追加してください。商品コードの入力欄には、会社が統

一的に維持管理する商品管理コードを入力することができます。入力しない場

合、システムは自動的に 9 から始まる 5 桁または 6 桁の商品用のランダム

な管理コードを生成します。その他の必須入力フィールドについては、ユーザ

ーはビジネス上の実際のニーズに応じて入力する必要があります。「選択可能

な同期先の事業者の下の店舗」とは、提出後に会社の商品データベースと指定

された店舗の商品データベースに同期され、それぞれ新規追加された商品のア

ーカイブ情報が作成されることを意味します。 

➢ 標準バーコードのない商品の新規追加： 
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商品コードには、会社が統一的に維持管理する商品管理コードを入力するこ

とができます。事前に手作業で管理コードが重複しているかどうかをチェック

することができます。そうでない場合、商品を追加する際にシステムがチェッ

クして検証を行います。重複がある場合は、再度編集する必要があります。入

力しない場合、システムは自動的に 9 から始まる 5 桁または 6 桁の商品用

のランダムな管理コードを生成します。 

 

その他の必須入力となっている識別フィールドについては、ユーザーはビジ

ネス上の実際のニーズに応じて入力する必要があります。「選択可能な同期先

の事業者の下の店舗」とは、提出後に事業者の商品データベースと指定された

店舗の商品データベースに同期され、それぞれ新規追加された商品のアーカイ

ブ情報が作成されることを意味します。 

➢ 仕入先の商品庫から商品を追加する： 
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選択可能な仕入先は、【購買管理】内の仕入先名簿によって仕入先を追加す

ることで定義されます。仕入先の商品データベースから商品を追加する際には、

まず【購買管理】内の仕入先のメンテナンス定義を完了する必要があります（購

買管理の章の説明を参照してください）。仕入先を選択した後、左側のテーブ

ル欄には仕入先の全ての棚に上げられている利用可能な商品情報が表示され

ます。そこから仕入先の商品を選択して右側の欄のリストに追加し、管理コー

ド、メイン画像、規格、指定された同期対象の店舗などの情報を審査して完備

させるといった編集操作を行います。 

3．商品の棚上げ / 棚下げ 

棚上げ / 棚下げ機能は、会社のビジネス運営において、ニーズに応じて新

商品を一括して棚上げして発行する場合や、特殊な状況が発生した際に緊急に

全ての店舗でこの商品の使用を中止するために棚下げする場合に利用されま

す。
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単一商品の棚上げ / 棚下げ：商品情報リストの商品データ行にある商品ス

テータスフィールドの【販売停止 / 販売中】ラベルを通じて、クリックする

ことで単一商品の棚上げ / 棚下げ状態を素早く切り替えることができます。 

バッチ棚上げ / 棚下げ：リスト選択欄を通じて、1 つ以上の商品データを

選択すると、【販売中 / 販売停止】機能ボタンが利用可能な状態になります。

【販売中】または【販売停止】ボタンを選択することで、複数の商品の状態を

一括して切り替えることができます。 

4．商品分類の変更 

分類の変更とは、既存の分類に属する商品または分類が未定義の商品を新し

い商品分類の下に移動させることを指します。 

一括選択による変更：リスト選択欄で商品を一括選択した後、【分類変更】

ボタンをクリックすると、システムのデフォルトでは移動させる商品が一括選

択された商品に追加されます。ユーザーが新しい商品分類を選択して保存する

と、商品分類の変更が行われます。 
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選択なしでの変更：ユーザーが直接分類変更ボタンを選択すると、分類変

更ページに入ります。このページ内で、新しい分類に移動させる商品を選択す

るための選択ボックスのドロップダウンリストから、全ての選択可能な商品の

中から移動させる商品を選択し、その後新しい分類を選択して商品分類の変更

を保存することができます。 
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5．商品コード管理 

商品コード管理機能により、会社全体で商品管理コードを統一的に維持

管理することができます。このページ内では、会社が統一管理する商品情

報と商品コードを表示することができ、統一管理する商品コードを編集し
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て維持管理することができるとともに、会社の下にある店舗に同期するこ

とを選択することもできます。これにより、会社の各店舗における商品コ

ードを統一することができ、調整と統一的な管理を容易にします。 

 

 

商品管理コードを同期した後、商品情報リスト内で会社の店舗の商品情報を

展開し、更新が完了したかどうかを確認することができます。 
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6．商品の一括インポート 

会社がプラットフォームに参入する際に、テンプレートの規範要件に従

って、会社の実際のビジネス運営における商品を一括して整理して会社管

理バックエンドにインポートする機能を提供します。その上で、商品のメ

イン画像やマーケティング用のテキストと画像の素材などの情報を補充し

てから、プラットフォームに提出することで、プラットフォームが商品の

マッチングなどの作業を補助することができます。これにより、ユーザー

が完全な情報を取得し、正確に後期の管理番号で全プラットフォームとそ

の下の店舗の同種の商品を検索し、迅速に注文するなどのビジネス上の利

便性を享受することができます。 

【商品の一括インポート】- この機能ボタンを選択すると、商品の一括イ

ンポート管理ページに入ります。このページ内では、一括で初めてインポ

ートした商品データを集中的に維持管理して編集することができます。ま

た、このページ内で関連するインポートした商品データを表示して検索す
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ることができ、不完全な商品データ情報を編集して補充し、完備させる操

作を行うこともできます。 

 

 

⚫ 一括インポート：【商品の一括インポート】を選択した後、インポート

したい商品データのテンプレートファイルをクリック選択するか、直接ドラッ

グ＆ドロップすることができます。選択を確定すると、システムはテンプレー

トファイル内のデータを読み取り、マッチングしてインポートを行い、インポ

ートに失敗したデータ行の情報を表示するようになります。 
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前置条件：一括インポート画面内の「テンプレートダウンロード」という機

能ボタンを利用して、空白のインポート商品データテンプレートを生成するこ

とができます。ユーザーはこのテンプレートファイル内で一括して商品データ

を整理して編集することができます。 
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⚫ 商品庫へのインポート：「会社の商品ライブラリをインポートする」を

選択すると、システムはまだインポートされていないことを示す商品デー

タを処理し、試しにマッチングを行って会社の商品庫にインポートします。 
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⚫ 会社販売商品のインポート：「商品の一括インポート」を選択すると、

システムはまだインポートされていないことを示す商品データを処理し、

試しにマッチングを行ってプラットフォームの会社販売商品庫にインポ

ートします。バックグラウンドの運営による確認を経た後、自動的に会社

の商品庫にインポートすることができます。 

 

 

⚫ エクスポート：全てのデータを選択するか、選択欄を通じて商品データを

バッチ選択して、それらをローカルの保存ファイルにエクスポートすることが
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できます。

 

（五）社員管理 

会社管理バックエンドにおける社員管理の使用説明です。 

社員管理機能を利用することで、社員の情報を入力して保存することができ

ます。情報には、名前、職種、連絡先などが含まれます。また、権限の割り当

てをサポートしており、異なる職種の社員が操作できるビジネスの範囲をカス

タマイズすることができます。これにより、社員情報の統合、職務分担の明確

化、効率的な作業監督、およびチーム協力の最適化が促進されます。 

1．社員の表示 

社員の表示機能を利用することで、社員の重要な情報（例えば、名前、職種

など）を一括して表示することができます。これにより、管理者は迅速に社員

の全体像を把握し、人員を選択して特定することができます。また、一括操作

（例えば、権限の調整、状態の変更）を行うことができ、正確な人事決定、効

率的なチーム協力、およびリソース配分に直感的なデータサポートを提供しま
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す。

 

会社管理バックオフォームでは、【社員管理】を選択すると、全ての会社 / 

店舗の社員を表示できます。 

2．新規社員の追加 

新規社員追加機能を利用することで、店員の名前などの基本情報を入力し、

所属部署と職種を選択し、初期ログインアカウント及びパスワードを設定し、

対応する作業権限を割り当てることができます。また、新規社員の情報を管理

系統に一括して取り込むことができます。これにより、社員情報の正確な入力

と迅速なアーカイブ作成が保証され、後続の人事管理プロセスのスムーズな実

施に基礎を築きます。 
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会社管理バックエンド内では、【社員管理】内の社員リストの左上にある【店

員追加】ボタンを通じて、新規社員を追加することができます。 

3．社員情報の修正 

社員情報修正機能により、管理者は既にシステムに入力されている店員の各

種情報を調整して更新することができます。名前、連絡先、職種の変更などの

基本情報を変更することができるだけでなく、職責の変化に適応するために権

限を再割り当てすることもできます。これにより、店員情報が常に正確であり

続け、人事管理データのリアルタイム性と有効性が保証され、店舗の運営管理
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がスムーズかつ秩序ある状態を維持することができます。 

 

 

 会社管理バックエンド内では、【社員管理】内の社員リストの【操作】欄内

の【編集】ボタンを通じて、社員情報を修正することができます。 
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4．社員の削除 

社員情報削除機能を利用することで、退職したり、システムで管理する必要

がなくなった店員のデータを社員情報データベースから削除することができ

ます。これにより、システムの記憶領域資源を解放し、社員データリストを簡

素化し、社員情報管理の精度と効率を保証するとともに、データセキュリティ

とプライバシーの規範に従い、冗長なデータが日常の管理作業プロセスを妨げ

ないようにすることができます。

 

 会社管理バックエンド内では、【社員管理】内の社員リストの【操作】欄内

の【削除】ボタンを通じて、店員情報を削除することができます。 

5．役割割り当て 

 



Mirai 販売管理システム -ユーザマニュアル 

 

                                                                    

58 

 

社員に役割を割り当てる際の前置条件として、まず「役割管理」内で関連す

る役割の権限を維持管理して定義を完了する必要があります。その後に初めて、

「社員管理」内で対応する役割の割り当てを行うことができます。 

（六）役割管理 

役割管理機能は、主に社員の役割を分類し、権限を割り当てるために用いら

れます。店長、レジ係、セールススタッフなど、異なる役割タイプを作成し、

各役割に明確な権限の境界を設定することができます。例えば、店長は全ての
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店舗管理権限を持つことができます。具体的には、財務諸表の閲覧、社員のシ

フトの手配などが含まれます。レジ係には、お金の受け取りとレシートの印刷

といった権限が与えられる可能性があります。セールススタッフは、商品の推

薦と販売記録に重点を置くことになります。このような方法により、システム

内で社員の操作範囲を正確に制御することができ、データセキュリティを保障

し、社員が自身の職責の範囲内で作業を行うことを確保するとともに、作業効

率と店舗運営の規範性を向上させることができます。 

1．役割の表示 

役割の表示機能を利用することで、システム内で既に設定されている全ての

役割情報を一括して表示することができます。役割名、役割に対応する詳細な

権限の説明などが含まれます。これにより、管理者は迅速に役割の全体像を把

握し、各役割の権限の違いを直感的に理解し、役割の検索、比較、編集といっ

た操作を効率的に行うことができます。また、正確な権限割り当てと人事管理

戦略の調整に明確なデータ的な根拠を提供します。 

 

 会社管理バックエンド内では、【役割管理】を選択することで役割リストを
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表示することができます 

2．新規役割の追加 

新規役割の追加機能を利用することで、ビジネスニーズに応じて新しい役割

をカスタマイズして作成することができます。役割名を設定し、システムの各

機能モジュール内での操作権限（例えば、データ閲覧、ビジネス処理、レポー

ト生成などの権限範囲）を詳細に計画してチェックを入れ、この役割がアクセ

スできる情報レベルを決定します。これにより、特定のポジションまたはビジ

ネスプロセスの要件に合致する役割構造を正確に構築し、詳細な権限管理と効

率的な分業協力システャールを実現することができます。 
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 会社管理バックエンド内では、【役割管理】内の役割リストの左上にある【追

加】ボタンをクリックすることで、新規役割情報を追加することができます 

3．役割の編集 

役割情報編集機能を利用することで、既に作成されている役割の各属性を
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調整することができます。役割名を再設定することができるだけでなく、異な

るビジネス機能モジュール内での操作権限を柔軟に追加、削除、または変更す

ることもできます。例えば、データアクセスレベルや機能使用範囲などを修正

することができます。また、役割に関連付けられている部署や適用シーンの説

明を更新することもできます。これにより、役割設定がビジネスの発展と管理

ニーズの動的な変化に持続的に適合し、権限管理の精度と柔軟性を保障するこ

とができます。 
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会社管理バックエンド内では、【役割管理】内の役割リストの【操作】欄に

ある【編集】ボタンをクリックすることで、役割情報を修正することができま

す 

4．役割の削除 

役割の削除機能を利用することで、システム内でもはや必要がない、また
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は既に代替された役割の記録を完全に削除することができます。この機能は、

その役割と関連付けられている社員の権限のバインディングを解除し、役割に

対応する特定の操作許可やデータアクセス権限の設定をクリーンアップする

とともに、役割の削除によって重要なビジネスデータが失われたり、システム

の運行にエラーが発生したりすることがないように確保します。これにより、

役割体系を効果的に簡素化し、システム管理の効率性とセキュリティを向上さ

せ、役割構造が現在の実際のビジネス運営により適合するようにすることがで

きます。 

 

会社管理バックエンド内では、【役割管理】内の役割リストの【操作】欄に

ある【削除】ボタンをクリックすることで、役割情報を削除することができま

す。 

（七）価格管理 

価格管理機能を利用することで、商品の基本価格を設定することができると

ともに、プロモーション価格、会員価格、大口購入価格など、多様な価格戦略

を柔軟に設定することができます。また、異なる期間、店舗、顧客層に応じて



Mirai 販売管理システム -ユーザマニュアル 

 

                                                                    

65 

差別化された価格設定をサポートしており、価格の変動状況をリアルタイムで

監視し、価格データを分析して調整することができます。これにより、利益の

最大化、市場シェアの拡大、競争への対応など多様な目標を実現し、価格体系

の精度と適応性を保障することができます。 

1．企業内の店舗 

（1）店舗商品の価格情報の表示 

店舗商品の価格情報の表示機能を利用することで、各種商品の価格情報を一

括して表示することができます。内部調達価格、公開卸売価格、卸売特価など

と、それに対応する有効期間、適用店舗などの詳細情報が含まれます。これに

より、管理者は迅速に価格の全体像を把握し、特定の商品の価格を正確に検索

し、異なる価格戦略を比較し、価格の異常をタイムリーに発見して調整・最適

化することができます。また、効果的な意思決定と価格体系の維持管理に直感

的かつ全面的なデータサポートを提供します。

 

会社管理バックエンド内では、【価格管理】を選択することで、各店舗の調

達価格、卸売価格などの情報を表示することができます。 
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（2）店舗商品価格の新規 

 

 

会社管理バックエンド内では、【価格管理】の商品情報リストの下の【新規

商品】ボタンで新規商品情報を追加することができます。 

（3）店舗商品価格の修正 

価格情報修正機能を利用することで、既にシステムに入力されている商品価
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格を調整することができます。内部仕入れ価格、通常価格、特価の各種価格タ

イプの数値を変更することができるだけでなく、価格の有効時間を柔軟に設定

することもできます。これにより、価格戦略が市場の変化、コストの変動やプ

ロモーション活動に応じてタイムリーに更新され、ビジネスニーズに適応し、

競争力を高めることができます。 
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会社管理バックエンド内では、【価格管理】内の商品情報リストの【内部仕

入れ価格】欄にある【+】ボタンをクリックすることで、内部仕入れ価格を修

正することができます。 
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会社管理バックエンド内では、【価格管理】内の商品情報リストの【通常価

格】欄にある【+】ボタンをクリックすることで、通常価格を修正することが

できます。 
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会社管理バックエンド内では、【価格管理】内の商品情報リストの【特価】

欄にある【+】ボタンをクリックすることで、特価を修正することができます。 
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（4）店舗商品価格情報の削除 

商品価格情報削除機能を利用することで、指定された商品が特定の条件下

（例えば、商品の販売停止、価格戦略の調整など）での価格データをシステム

から削除することができます。これにより、冗長な価格記録をクリーンアップ

し、価格データベースの整頓性と正確性を保証し、誤ったまたは期限切れの価

格データが後続の商品管理と販売業務を妨害することを防ぎます。また、関連

するデータ操作がデータセキュリティとコンプライアンスの要件に合致する

ことを確保し、システムが安定して効率的に運行するように維持することがで

きます。

 

会社管理バックエンド内では、【価格管理】内の商品情報リストの【操作】

欄にある【削除】ボタンをクリックすることで、商品価格情報を削除すること

ができます。 

（5）店舗特殊契約の表示 

店舗特殊契約とは、会社の下にある各店舗が会社外のサプライヤーの店舗と

契約した商品調達の特殊協議価格とその協議内容を登録するもので、協議文書
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の画像、協議の有効期間などの情報を含んでいます。会社はこの機能を通じて、

自身の下にある各店舗の対外契約管理の状況を把握することができ、後期の集

中管理にデータ的なサポートを提供することができます。これにより、会社は

全体的な調達業務をより効率的に管理し、各店舗と外部との契約関係を適切に

把握して、ビジネス運営をスムーズに進めることができます。 

 

会社管理バックエンド内では、【価格管理】内の商品情報リストの右上にあ

る【特別な契約を確認】ボタンをクリックすることで、会社の下にある店舗の

特殊協議情報を表示することができます。 

（6）価格変動履歴 

価格変動履歴とは、会社の下にある各店舗が商品価格の変動情報を登録する

ものです。この機能を利用することで、各店舗の下での商品の歴史的な価格変
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動情報を表示することができます。これにより、会社は会社の店舗の価格変動

を把握したり、統括管理したりすることができ、他の店舗に経営調整を行うよ

うに指導するための参考となります。 

 

 

 会社管理バックエンド内では、【価格管理】内の商品情報リストの右上にあ

る【価格変動履歴】ボタンをクリックすることで、会社の下にある各店舗に対

応して選択し、商品の歴史的な価格変動情報を表示および照会することができ

ます。。 

2．未登録仕入先の店舗（プラットフォーム以外 仕入先） 

（1）未登録仕入先商品の価格情報の追加  
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（2）未登録仕入先の商品の編集 
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（3）未登録 仕入先 商品の削除 
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（八）購買管理 

会社の購買管理では、主に会社の調達に使用する仕入先情報を統一的に維持

管理し、会社の下にある店舗に利用可能な仕入先情報を割り当て、会社の下に

ある各店舗で利用可能な調達テンプレートを作成することができます。これに

より、店舗の調達管理の業務量を減らし、事業者の下にある店舗が調達テンプ

レートを効率的に利用して日常の経営調達のニーズを満たすことを支援しま

す。 

1． 仕入先名薄 

（1） 仕入先管理 

 仕入先管理では、会社の全ての 仕入先を統一的に管理し、店舗に対して 仕

入先を割り当てることができます。これは店舗の調達リクエストの基礎となる

もので、 仕入先を追加して初めて、店舗に 仕入先を割り当てることができま

す。店舗に割り当てられた 仕入先がある場合に限り、追加されたサプライヶ

ーから調達を行うことができます。 

① 仕入先リスト 

 仕入先リスト機能を利用することで、システムに既に入力されている全ての 

仕入先情報を一括して表示することができます。 仕入先名、連絡先、ランク、

加入時間などの重要な内容が含まれます。これにより、調達担当者は迅速に特

定の 仕入先を検索・フィルタリングし、各 仕入先の優位点を比較し、提携の

詳細を直感的に把握し、適切な 仕入先を選択し、新しい調達業務を展開し、

提携関係を評価・最適化するなどの際に、明確で全面的なデータ参照根拠を提
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供することができます。 

 

②新規仕入先の追加 

新規仕入先の追加機能を利用することで、 仕入先の基本情報を詳細に入力

することができます。例えば、仕入先名、住所、担当者、連絡電話番号などを

入力できます。 
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会社管理バックエンド内では、【購買管理】内の 仕入先リストの右上にあ

る【新規仕入先の追加】ボタンをクリックすることで、新規 仕入先を追加す

ることができます 

③仕入先の編集 
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仕入先編集機能は、既にシステムに入力されているサプライヤーの各種資料

を更新し、調整することができる重要な機能です。具体的には、仕入先の連絡

先や住所といった基本情報を変更することが可能です。 

このような機能を活用することで、仕入先情報の正確性と時効性を確保する

ことができます。正確な情報は、企業の調達決策にとっては、適切なサプライ

ヤーを選択するための重要な判断材料となります。また、提携評価の際にも、

最新の情報に基づいて仕入先との協力関係を総合的に評価することができ、サ

プライチェーン管理においては、各仕入先の状況を正確に把握し、安定した供

給体制を維持するために役立ちます
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会社管理バックエンド内では、【購買管理】内の仕入先リストの【操作】欄

にある【編集】ボタンをクリックすることで、仕入先情報を修正することがで

きます。 

④仕入先の削除 
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仕入先削除機能は、もはや提携しなくなった仕入先や情報に誤りがあるサプ

ライヤーのデータをシステムから削除する重要な機能です。この機能を利用す

ることで、その仕入先に関連する基本情報やその他の内容をクリーンアップす

ることができます。 

具体的には、システムの記憶領域を解放し、仕入先データベースを簡素化す

ることが可能です。調達管理のプロセスや決策分析において、冗長なデータが

存在すると、正常な業務の進行を妨げるおそれがあります。仕入先削除機能を

通じて、こうした不要なデータを排除することで、調達管理の流れをスムーズ

にし、決策分析をより正確に行うことができます。 

 

会社管理バックエンド内では、【購買管理】内の仕入先リストの【操作】欄

にある【削除】ボタンをクリックすることで、仕入先情報を削除することがで

きます。 

⑤未登録仕入先管理バックエンドのログイン 

未登録仕入先管理バックエンドは、プラットフォーム運営方、調達商、サプ

ライヤーという三方が協同して、関連する商品データや商品価格情報を維持管

理するための重要なプラットフォームです。 
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具体的には、調達商としては、まず会社管理バックエンド内の【購買管理】

の中の【仕入先名薄】を探します。その下にある未登録仕入先を見つけること

ができます。そして、そこに設けられているログイン操作入口を利用すること

で、簡単かつ迅速に未登録仕入先管理バックエンドにログインすることができ

ます。 

このようにログインした後、調達商はその管理バックエンド内で、商品デー

タや価格情報などの関連情報の維持管理業務を行うことができます。 
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（2）未登録仕入先申請 

未登録仕入先は、正式に販売システムに登録していないもの、既に入居して

いる会社の調達に関わり、それらの未登録仕入先の調達情報が関係する場合を

指します。このような場合、システム内で未登録仕入先用の仮想店舗を作成す

ることで、調達業務と仕入先とを関連付けることができます。また、その仮想

仕入先店舗内で、調達商品情報や関連する調達価格を維持管理し、ログインし

て情報を更新することができます。これにより、調達業者はシステム内および

システム外の仕入先の調達情報を全面的に維持管理することができます。 

仮想の非入居調達に使用する仕入先に関しては、作成を提出した後、運営管

理バックエンドが関連情報を検証して初めて使用することができます。この申

請記録リスト内では、運営管理バックエンドによる審査状態を閲覧することが

できます。
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【新規仕入先の追加】の中で【新規仕入先の申請】ボタンを選択すると、未

登録仕入先の申請画面に入ることができます。そして、画面内で関連する「*」

印が付いたフィールド情報や、当該非入居仕入先の下にある店舗情報などの内

容を入力し、運営管理バックエンドに提出して検証を受けることができます。 
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（3）無料店舗申請記録 

【無料店舗申請記録】タブページをクリックすると、ページが切り替わりま

す。このページでは、申請した仮想仕入先の記録とプラットフォームによる審

査状態を閲覧することができます。 

 

未登録仕入先のバックエンドで審査が承認された後、仕入名薄内で該当する

申請した仕入先の情報を閲覧することができます。 

（4）得意先申請記録（購買業者） 
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ここでいう得意先申請とは、調達業務において、調達業者がサプライヤーに

向けて業務申請を行うことを指します。サプライヤーは調達業者が記入した申

請情報を通じて、当該調達業者との業務取引を行うかどうかを決定します。承

認された場合、システムが自動的に業務往来を承認した仕入先の情報を、会社

が利用可能な仕入先名薄に追加します。 
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【新規仕入先の追加】の中で、仕入先名のドロップダウンオプションから申

請可能な仕入先の店舗を選択した後、【新規仕入先の申請】ボタンをクリック

することで、仕入先に向けて業務往来の申請を行うことができます。 
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状態のフィールドでは、仕入先による今回の申請審査の状況を確認すること

ができます。 

当該会社の店舗は、直接仕入先として追加することができます。ただし、当

該会社以外の仕入先に関しては、相手に向けて取引申請を行い、相手が承認し

た後に初めて、その仕入先が仕入先名薄に追加されます。 

もし仕入先が当該プラットフォームに登録していない場合でも、仮想仕入先

を申請することができます。プラットフォームによる審査を経て、仮想仕入先

が正常に作成されると、この仮想仕入先の商品データは作成者自身が維持管理

することになります。 

得意先申請進捗の閲覧：

 

仕入先が調達業者からの業務往来申請の全ての申請記録を閲覧できる機能

です。このリスト内では、過去にどの調達業者が業務往来を申請したか、会社

の過去の審査状態などの情報を確認することができます。また、現在申請中の

調達業者に対して、審査業務の操作を行うこともできます。 
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取引申請審査： 

 

 

仕入先は、取引申請を提出した調達業者に対して【承認】という業務操作を

選択することができます。これは、当該調達業者との業務往来を承認し、取引

関係を築くことを意味します。また、上記画面中の【キャンセル】という業務

操作を選択することもできます。これは、当該調達業者とは、現段階では業務

往来を築かないことを示すものです。 

2．店舗仕入先管理 

会社は、自社の下にある各店舗が調達に使用する仕入先を維持管理すること

ができます。会社管理バックエンド内で、店舗の仕入先情報を集中的かつ一元

的に管理し、維持管理することができます。これにより、仕入先管理をより精
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密化し、店舗の供給・調達チャネルを全面的に把握することができ、会社の日

常の経営業務に対してより良いサービスを提供することができます。 

 

（1）店舗別仕入先設定 
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会社の店舗仕入先管理リストの下欄にある「店舗別仕入先設定」ボタンを選

択すると、仕入先選択画面に入ることができます。その画面内で、会社の仕入

先名薄にある仕入先情報を選択し、その店舗の仕入先情報に追加することがで

きます。これにより、仕入先の割り当てが実現されます。 

 

（2）店舗仕入先の削除 
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店舗仕入先を削除する場合、まず対応する店舗仕入先管理リスト内にアクセ

スします。そこで、削除したい仕入先の情報データ行にある記録を選択します。

その記録の操作欄内で【削除】ボタンを選択した後、ユーザーが再度削除内容

を確認すると、当該仕入先が対応する店舗仕入先名薄から削除されます。その

結果、当該店舗の調達などの業務では、この削除された仕入先の情報をもはや

利用しなくなります。 

（九）原材料配合管理 

異なる主要商品の材料構成と比率関係を定義することができ、様々な商品の

比率に対応する材料を購入し、対応するバッチ在庫計算を実施するために使用

することができます。 

1．原材料配合の閲覧 

 

会社管理バックエンド内で、【原材料配合管理】を選択すると、すべての原

材料配合情報を閲覧することができます。 
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2．新規／編集原材料配合定義 

 

 

会社管理バックエンド内では、【原材料配合管理】にある原材料配合リスト

の左上にある【食品の配合を追加】ボタンを利用することで、新規な原材料配

合を追加することができます。 
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 会社管理バックエンド内では、【原材料配合管理】にある原材料配合リスト

の【操作】欄内にある【編集】ボタンを使うことで、既存の原材料配合情報を

修正することができます。 

原材料配合タイプ定義： 

通用：このタイプの原材料配合定義は、販売時や調達時に利用可能であり、

また、その原材料配合定義を基に関連する原材料の計算を行うことができます 

調達：このタイプの原材料配合定義は、調達時にのみ利用され、その原材

料配合定義を基に関連する原材料の計算を行うことができます。 

3．原材料配合定義の削除 
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 会社管理バックエンド内では、【原材料配合管理】にある原材料配合リスト

の【操作】欄内にある【削除】ボタンを選択することで、材料割当情報を削除

することができます。 

（十）カレンダー管理 

カレンダー管理ページで、カレンダー内の特定の日付をクリックすると、ポ

ップアップウィンドウが表示されます。このポップアップウィンドウ内では、

その日付の日付タイプを設定することができます。 

1．業務カレンダーの閲覧 

 

2．業務カレンダーイベント定義 
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業務カレンダーの月表示画面において、設定が必要な作業日を選択すること

で、その作業日に対する日付タイプの設定や、店舗営業時間の定義などのイベ

ント定義を行うことができます。 

（十一）API 連携 

外部連携機能とは、Mirai 販売管理システムが外部の第三者業務システムとデ

ータ交換および協調作業を行う能力を指します。システムは主に API（アプリ

ケーションプログラミングインターフェース）を通じて、システムバックエン

ドで維持されているデータ構造の対応関係に基づいて、2 つ以上のシステム間
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でデータ交換を行い、インターフェース規格に従ってコールバックアドレスを

使用してデータのプッシュなどの業務協調操作を行います。 

1. 外部連携機能の可用性 

 

店舗管理バックエンドが外部連携機能を備えているかどうかは、申し込んだ

プランに含まれる機能に影響されます。また、システムバックエンドで店舗が

外部システムとの連携対応および認証権限の承認開通が行われているかどう

かも関係します。一般的に、店舗バックエンドの連携管理ページには選択可能

なシステムが表示され、これは Mirai 販売システムが関連システムとの接続

を完了し、事前の連携パラメータ設定などを行い、外部システムとの連携環境

を整えており、店舗にデータおよび業務操作を提供できることを意味します。 

2. 連携システムの選択と設定 

 

店舗は管理バックエンドで【外部連携】をクリックすることで、システムの

選択と設定画面にアクセスできます。ドロップダウン選択ボックスを使用して、

店舗が連携する必要のある外部システムを表示し、選択することができます。 

 

3. 店舗による外部連携システムと Mirai 販売システムの

データ対応関係の維持 

 

異なるシステムで使用されるデータ定義とデータ構造には差異があるため、

システムは一般的に完全に自動的にマッチングすることはできません。2 つ
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の業務システムに精通したユーザーが 2 つのシステムのデータ対応関係を

操作する必要があります。 

 Mirai 販売システムは現在、ビッグデータの定義と構造分類をサポートし、

外部連携システムとのデータ接続を行います。これには、店舗、商品、顧客、

注文、在庫などが含まれます。 

 外部連携可能なデータ分類は、外部システムが開放するデータ分類および 

API（アプリケーションプログラミングインターフェース）によって決定され

ます。各外部連携システムは、特定のいくつかのデータ分類のみと接続する場

合があります。 

4. スマレジ システムの分類データの対応維持と操作 

 

（1）マッチングする必要のある外部システムを選択します。 

 

 （2）維持および操作するタイプのデータを選択します。 
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（3）【データ一覧】をクリックすることで、インターフェースを通じて対

応するシステムの商品データを取得できます。 

 

（4）検索ボックスに内容を入力することで、対応するデータをマッチング

します。 
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（5）【表列の切り替え】ボタンをクリックすると、外部システムと自社シ

ステムのデータ表示の前後順序を切り替えることができます。 

 

（6）外部システムのデータ情報を取得することで、自社システムの対応す

るデータを選択してマッチング操作を行うことができます。 

 

（7）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、このデー

タが自社システムに存在するが外部システムに存在しない場合、このデータの
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操作列に【追加】が表示されます。【追加】をクリックすると、このデータが

外部システムに同期されます。 

 

（8）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、このデー

タが自社システムと外部システムの両方に存在する場合、このデータの操作列

に【編集】が表示されます。【編集】をクリックすると、このデータが外部シ

ステムに更新されます。 
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（9）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、このデー

タが外部システムに存在する場合、このデータの操作列に【削除】が表示され

ます。【削除】をクリックすると、このデータが外部システムから削除されま

す。 

 

（10）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、操作す

る必要のあるデータレコードを選択し、【一括処理の追加】をクリックすると、

外部システムのデータを一括で追加する機能が実現されます。 
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（11）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、操作す

る必要のあるデータレコードを選択し、【一括処理の更新】をクリックすると、

外部システムのデータを一括で更新する機能が実現されます。 

 

（12）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、操作す

る必要のあるデータレコードを選択し、【一括処理の削除】をクリックすると、

外部システムのデータを一括で削除する機能が実現されます。 
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（13）対応するデータ操作列の【詳細】をクリックすると、自社システム

と外部システムのデータ詳細を表示することができます。 

 

 対応するフィールドの【同期 API】を選択することで、自社システムのデー

タ情報を外部システムに同期することができます。 

 

 

5．Zoho CRM システムの分類データ対応維持と操作 

 

（1）マッチングする必要のある外部システム（Zoho CRM システム）を選

択します。 
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（2）維持および操作するタイプのデータを選択します。 

（3）【表列の切り替え】ボタンをクリックすると、Zoho CRM システムと 

Mirai 販売管理システムのデータ表示の前後順序を切り替えることができま

す。 

 

（4）Zoho CRM システムのデータ情報を取得し、Mirai 販売管理システムの

対応するデータとマッチング操作を行います。 

 

（5）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、【転換】を

クリックします。個人顧客の場合は Zoho CRM システムの連絡先に変換され、
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企業顧客の場合は Zoho CRM システムの取引先に変換されます。同時に、企

業顧客の連絡先は Zoho CRM システムの連絡先に追加されます。 

 

（6）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、このデータ

が Mirai 販売管理システムに存在するが Zoho CRM システムに存在しない

場合、このデータの操作列に【追加】が表示されます。【追加】ボタンをクリ

ックすると、このデータが Zoho CRM システムに同期されます。 

 

（7）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、このデータ

が Mirai 販売管理システムと Zoho CRM システムの両方に存在する場合、

このデータの操作列に【編集】が表示されます。【編集】をクリックすると、

このデータが Zoho CRM システムに更新されます。 
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（8）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、このデータ

が Zoho CRM システムに存在する場合、このデータの操作列に【削除】が表

示されます。【削除】をクリックすると、このデータが Zoho CRM システム

から削除されます。 

 

（9）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、操作する必

要のあるデータレコードを選択し、【一括処理の転換】を選択します。選択し

たレコードを一括で処理し、個人顧客の場合は Zoho CRM システムの連絡先

に変換され、企業顧客の場合は Zoho CRM システムの取引先に変換されます。

同時に、企業顧客の連絡先は Zoho CRM システムの連絡先に追加されます。 

 

（10）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、操作する
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必要のあるデータレコードを選択し、【一括処理の追加】を選択すると、Zoho 

CRM システムのデータを一括で追加する機能が実現されます。 

 

（11）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、操作する

必要のあるデータレコードを選択し、【一括処理の編集】を選択すると、Zoho 

CRM システムのデータを一括で更新する機能が実現されます。 

 

（12）プラットフォーム側の接続インターフェース情報に基づき、操作する

必要のあるデータレコードを選択し、【一括処理の削除】を選択すると、Zoho 

CRM システムのデータを一括で削除する機能が実現されます。 
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（十二）その他 

1．会社／店舗管理バックエンドの迅速切り替え 

この機能は会社管理バックエンドにおける独自の機能で、会社管理者が会社

管理バックエンドと会社の店舗管理バックエンドとの間で素早く切り替える

ことを可能にしています。 

会社管理者が店舗業務をリアルタイムで操作する必要がある場合や、店舗に

関連するデータ情報を調べる必要があるときなど、多くの場面でこの切り替え

機能が大変便利です。 

 

会社管理バックエンドの左側のナビゲーションバーの最上部にある【会社管

理バックエンド】の選択ボックスを利用することで、ドロップダウンメニュー

から管理対象の会社の店舗を選択すると、それに応じた管理バックエンドへの

切り替えを行うことができます。 
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2．言語の切替 

 

 

システムのトップバーにある【中文 / 日本语】ボタンラベルを利用するこ

とで、複数の言語から目的とする言語オプションを選択し、インターフェース

をその選択した言語に変換することができます。 

3．フルスクリーン／非フルスクリーン 
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システムのトップバーにある【フルスクリーン／非フルスクリーン】ボタン

を利用すると、ウィンドウ画面が対応するフルスクリーンモードまたは非フル

スクリーンモードで表示されるように切り替えられます。 

4．レイアウトサイズ 

 

システムのトップバーにある【レイアウトサイズ】ボタンを利用すると、ウ

ィンドウ画面が選択されたサイズモードに応じて、字体、コンポーネントの行

間隔、フィールドの幅などに関する調整を行い、ユーザーの閲覧ニーズに適合

するように変更されます。 

5．メッセージセンター 
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業務操作を行っている際には、特定の条件やイベントによりメッセージ通知

がトリガーされます。これにより、ユーザーは重要な情報や業務に関連するア

ラートをタイムリーに受け取ることができます。 

 

メッセージ・インタラクション・モード、例えば、注文をクリックすると顧

客とのインタラクティブ・メッセージ・モードに入ることができます。 

6．マイページ 
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システムのトップバーにある【ユーザーアバター】をクリックすると、ドロ

ップダウン式のオプションバーが表示されます。その中から【マイページ】を

選択することで、個人センターの情報パネルにアクセスすることができます。

ここでは、ユーザーの基本情報とプロフィール画像を編集および変更すること

ができます。また、ここでユーザーのログインパスワードを設定および変更す

ることもできます。 

 

7．ログアウト 
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ログアウトを選択すると、システムは現在の操作画面を閉じ、ログイン画面

に戻ります。 

 

四、店舗管理 

（一）データダッシュボード 

店舗レポートセンターに関する集計データの閲覧使用説明 

データダッシュボード機能は、複数のデータソースを統合し、直感的かつ可

視化された方法で表示することができます。グラフや図形などを通じて、売上

高、ユーザー数などの重要なビジネス指標を表示し、リアルタイムまたはほぼ

リアルタイムのデータ監視を提供します。また、多次元的なデータのドリルダ

ウンと分析をサポートしており、管理者が迅速にビジネス状況を洞察し、傾向、
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異常、潜在的な問題を発見するのを助け、意思決定にデータ的な根拠を提供し、

ビジネスの最適化と戦略的な計画立案を促進します。

             

店舗管理バックエンドから【データダッシュボード】パネルに入ると、関連す

る統計指標や店舗担当者の販売実績などの情報を閲覧することができます。 

（二）受注業務 

1．代理注文 

受注業務における客代わりでの注文における発注伝票の処理に関する使

用説明です。 

客代わりでの注文機能は、スタッフが得意先に代わって注文を作成できる

ようにするものです。実際の受注業務の操作において、得意先が注文をするの

が不便であるか、特殊なニーズがある場合、スタッフはこの機能を利用して、

得意先に協力して注文の作成を完了させることができ、それにより得意先の注
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文体験と全体的なサービス品質を向上させ、取引がスムーズに成立するように

促進することができます。 

 仕入先は電話で応対し、得意先が購入したい商品を迅速に記録します。見

積書を作成して得意先に確認させるか、直接発注書を作成することができます。 

 

簡易記録リスト一覧で、簡易記録リストの内容を再編集することができます。

また、簡易記録リストを選択して直接見積書を作成する操作も行えます。 

 

見積書一覧ページでは、伝票の修正を行うことができます。最終的な取引

条件は、得意先が見積りを確認することで、発注書が生成されます。 
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得意先が見積書を確認できない場合、仕入先に手動で確認を依頼すること

ができます。ただし、証憑を提出する必要があります。 

 

2．受注管理 
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（1）受注一覧 

調達先が提出した仕入申請の受注を閲覧することができます。受注に対し

ては、商品追送、出荷指示、詳細閲覧、編集、廃棄などの操作を行うことがで

きます。

【受注業務】->【受注管理】を選択すると、すべての調達先が提出した仕入

申請の受注を閲覧することができます。 

（2）受注の詳細 
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【受注業務】->【受注管理】内の受注一覧の【操作】欄にある【詳細】ボ

タンを通じて、受注に記載されている商品の価格や数量などの明細情報を表示

することができます。 

（3）受注の編集 

【受注業務】->【受注管理】内の受注一覧の【操作】欄にある【編集】ボ

タンクリックすると編集画面に移動し、注文内の商品の価格や数量を変更する

ことができます。提出した後は、調達先が確認した場合に限り、注文が有効と

なります。 

 



Mirai 販売管理システム -ユーザマニュアル 

 

                                                                    

121 

 

もし買い手が納品時に注文を修正する操作を行った場合、変更状態欄に【確

認待ち】が表示されます。【確認待ち】ボタンをクリックすると、商品明細画

面が表示され、この画面で買い手が注文を修正した明細を閲覧することができ

ます。データを確認した後、【確認】ボタンをクリックすると、買い手が修正

した注文を承認することを意味します。 

 

（4）商品追送 

既に出荷済みの受注に対しては、この機能を利用して商品の再出荷（追送）

を行うことができます。 
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【受注業務】->【受注管理】内の受注一覧の【操作】欄にある【商品追送】

ボタンをクリックすることで、補発送を行うことができます。 

（5）受注の廃棄 

調達と供給の双方が十分に協議した後、供給者は調達業者に対して、例えば

誤下書きや供給者が供給できないといった理由で、当該受注が履行できない場

合に、当該受注に対して廃棄の業務操作を行うことができます。 
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【受注業務】->【受注管理】内の受注一覧の【操作】欄にある【廃棄】ボタ

ンをクリックすることで、現在の注文を廃棄することができます。 

（6）出荷指示 

受注に対して出荷指示または出荷保留を行います。 

同じ仕入先の 1 つまたは複数の受注に対して、一括で出荷指示を行うこと

ができます。「出荷指示」ボタンをクリックすると、ピッキング のプロセス

に入ります。複数の受注をチェックした場合、複数の受注は 1 つの品揃え伝

票にまとめられます。 
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（7）共同仕入商品の出荷指示 

受注一覧ページで、共同仕入数量の列の数字をクリックして、共同仕入商品

の出荷を行います。 
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「出荷指示」ボタンをクリックすると、商品はピッキング のプロセスに入り

ます。 

（8）出荷取消 

販売管理のまとめ伝票ビューページでは、まとめ出荷の品揃え伝票に対して

取り消し操作を行うことができます。メイン伝票に対して取り消しを行った場

合、関連する品揃え伝票もすべて取り消されます。子伝票に対する取り消しの

場合は、メイン伝票の状態を再判断します。 

 

（9）不良信用情報の新規追加 
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「信用不良登録」ボタンをクリックすると、不良信用情報を追加する。 

 

 

3．卸売業務 

（1）卸売販売管理 

①卸売価格 / ステータス管理 

1）卸売価格情報の閲覧 / 照会 

卸売価格設定管理機能は、異なる卸売商品に対して柔軟に多様な価格戦略を

策定することができます。商品のカテゴリー、調達数量の区間などの多様な次

元の要因に基づいて、差別化された卸売価格を設定することができ、いつでも

価格の数値を調整し、価格の有効時間を正確に設定することができます。また、
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一括変更と個別の価格の微調整をサポートしており、企業が卸売業務において

精度の高い価格設定と利益の最大化を実現するのに効果的に助力することが

できます。 

 

店舗管理バックエンドで、【受注業務】→【卸売業務】→【卸売販売管理】

のエントリーを選択すると、卸売価格や販売状態などの情報を閲覧することが

できます。 

2）価格設定 / 編集
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卸売価格情報リストの【操作】列にある【編集】ボタンをクリックすると、

卸売価格を編集して定義することができます。 

経営段階に応じた卸売価格に従って、価格設定部分では、小さい方から大き

い方への閾値数量を定義します。そして、関連する市場販売状況に基づいて、

異なる閾値数量の中から 1 つを最低販売数量として選択します。入力しない

場合、デフォルトでは価格定義における最小数量が最小販売数量として設定さ

れます。 

3）販売状態の設定 
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卸売価格情報リストの【販売状態】列にある【販売中止 / 販売可能】ボタ

ンをクリックすると、商品の販売状態を変更することができます。 

4）表示範囲の設定 

 

表示範囲の設定を通じて、この商品がどのような業者に対して表示されるか

を設定することができ、異なる調達ユーザー向けの商品情報を管理するのに役

立ちます。例えば、商品が業者内の店舗にのみ表示されるようにする場合、「内
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部のみ」と設定することができます。また、この商品が業者外のユーザーにの

み販売される場合、「外部のみ」と設定することができます。 

5）卸売管理価格変更予約設定 

卸売価格情報リストで、「編集」をクリックすると、価格設定画面が表示さ

れます。「予約発効」を選択し、有効日時と価格段階を設定します。システム

は毎日の午前 0 時に照合し、対応する商品の価格情報を自動的に更新します。 
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6）共同仕入商品設定 

複数の得意先がある仕入先に対して、特定の商品を共同で仕入れることで、

大量仕入れの注文を形成し、商品の共同仕入価格を達成し、最終的に仕入先が

仕入れコストを削減する目的を達成することができます。同時に、仕入先も迅

速に出荷することができます。 

 

卸売価格のある商品のみ、共同仕入価格を設定することができます。「共同

仕入」ボタンをクリックすると、次のようなポップアップウィンドウが表示さ

れます。
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「共同仕入価格を追加」ボタンをクリックすると、テーブルで共同仕入の数

量と価格を設定します。

 

 



Mirai 販売管理システム -ユーザマニュアル 

 

                                                                    

133 

②推薦商品（統一価格） 

卸売業務において、商品をよりよく販売するために、おすすめ商品に対して

有効期限内でより有利な割引価格を設定することができ、取引の成立を促進す

ることができます。おすすめ商品には、与えられた期間内に独自の価格と独自

の在庫があります。 

 

1）おすすめ商品 
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おすすめ商品価格情報リストの左上にある【おすすめ商品】を選択すると、

商品推薦設定画面に入ることができます。指定された商品を選択した後、推薦

販売価格、販売在庫、推薦説明、開始日と終了日などの情報を入力することが

できます。正常に提出されると、調達リクエストでおすすめ商品の取引を行う

ことができます。 

2）商品の再入庫 
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おすすめ商品の販売期限が終了した後、おすすめ商品の残り在庫の処置方法

を指します。例えば、再入庫とは、残りのおすすめ商品の在庫数量をおすすめ

商品に対応する通常の商品の在庫に戻すことで、通常の商品の在庫数量がその

再入庫数量だけ増えるということです。 

3）商品の廃棄 

 

おすすめ商品の販売期限が終了した後、おすすめ商品の残り在庫の処置方法

を指します。例えば、廃棄とは、残りのおすすめ商品の在庫数量を廃棄処理す

ることで、一般的には期限が終了した後、その商品がもはや具体的な再販売の
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属性を持たない場合、例えば、賞味期限が近づいている商品などに対して行わ

れる処理です。 

（2）特殊契約管理 

卸売と小売店舗は、卸売価格を基礎として、個別に協議して協議価格を約定

することができます。協議価格は一般的には卸売店舗から発起され、小売店舗

は関連内容や協議商品の価格を閲覧することができます。両方とも異議がない

場合、協議を有効化することができます。小売店舗が卸売店舗に向かって調達

注文を行う際、約定された協議の有効期限内では、協議価格に従って商品の決

済を行います。 

1）契約の閲覧 / 照会 

 

新規に追加された協議約定に関する情報は、協議リストで関連する記録を閲

覧することができます。そして、記録の操作欄で商品管理機能を操作すること

ができ、商品協議価格定義ページに進むことができます。そのページで、関連

する協議の段階価格を定義することができます。協議内の全ての商品の協議価

格定義が完了した後、協議を有効化することができ、業者が協議価格約定に基

づいて調達を行う際にその価格が有効になります。 

2）契約の新規追加 / 編集 
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新規追加 

 

 

【受注業務】→【卸売業務】→【特殊契約管理】リストの左上にある新規追加

ボタンをクリックすると、新たな契約約定を発起して追加することができます。
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有効期限、契約内容の画像、契約タイトルなどの情報を入力して完備させるこ

とができます。 

編集： 
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【受注業務】→【卸売業務】→【特殊契約管理】リストにある記録に対応す

る操作欄で「編集」操作を選択すると、既存の契約内容、有効期限、契約内容

の画像、契約タイトルなどの情報を再度編集して完備させることができます。 

3）契約商品価格の新規追加 / 修正 

 

【受注業務】→【卸売業務】→【特殊契約管理】リストにある記録に対応する

操作欄で「[商品]」操作を選択すると、既存の契約内容に含まれる関連商品情

報と対応する契約価格を編集して完備することができます。ただし、契約が有

効化された後は、契約価格などの情報を修正することはできません。 

 

契約商品情報ページの契約価格情報リストの上方で、【追加】ボタンを選択

することにより、1 件の契約商品価格情報記録を追加することができます。 

新規 
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契約商品情報ページの契約価格情報リストにある記録に対応する操作欄で、

【価格編集】ボタンを選択することにより、既存の契約商品価格情報を修正す

ることができます。 

編集 
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契約商品情報ページの契約価格情報リストにある記録に対応する操作欄で、

【削除】ボタンを選択することにより、既存の契約商品価格情報を削除するこ

とができます。ただし、編集または削除操作は、契約が無効化された状態での

み使用できます。 
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4）契約商品価格の削除 

 

5）契約の有効化 / 無効化 



Mirai 販売管理システム -ユーザマニュアル 

 

                                                                    

143 

契約管理リストページの契約内容情報リスト内で、対応する操作欄から【有効

にする / 無効にする】ボタンを選択することで、既存の契約約定を有効化ま

たは無効化することができます。ただし、契約の有効化・無効化状態の設定は、

供給者側のみが操作できるものです。 

 

（3） 仕入希望情報 

仕入希望情報とは、仕入れ業者が既存の供給業者の中で必要な仕入れ商品を

見つけられない場合、または供給業者が提供する商品数量が制限されている場

合に、仕入希望情報発布の形式を通じて、システムに登録している供給業者が

すべて発布された仕入希望情報を閲覧できるようにするものです。関心を持つ

供給業者は、さらに詳細な連絡方法を通じて、購入者とオフラインでコミュニ

ケーションを行うことができます。 

仕入希望情報閲覧 / 参照： 
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【受注業務】→【卸売業務】→【 仕入希望情報】メニューをクリックすると、

仕入希望情報の閲覧ページに入ることができます。そのページには、仕入希望

情報の検索、仕入希望情報の有効期限、仕入希望情報内容の画像、連絡方法な

どの情報が含まれています。 

（4）得意先管理 

得意先管理機能を利用すると、得意先の詳細情報をシステム的に入力するこ

とができます。その情報には、名称、連絡方法などが含まれます。また、仕入

れ業者を分類したり、等級付けしたりすることもでき、それにより、的を絞っ

たマーケティングとサービス戦略を展開することが可能になります。これによ

り、企業が仕入れ業者グループに対する運営管理の効率を向上させることがで

きます。 

①得意先の閲覧 

得意先リスト機能を使うと、すでに登録されている全ての得意先の重要な情

報を一括で表示することができます。例えば、得意先名、担当者、連絡電話、

住所などの内容が含まれます。これにより、企業が特定の得意先を迅速に照会

することができ、企業の得意先業務管理の精度と効率を向上させることができ

ます。 
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店舗（小売店舗や卸売店舗）の管理バックエンドで、【受注業務】→【卸売

業務】→【得意先管理】のエントリーを選択すると、すでに登録されている全

ての得意先の重要な情報を閲覧することができます。 

②得意先情報の修正 / 編集 

得意先情報の修正機能により、既にシステムに入力されている得意先の資料

を動的に更新することができます。得意先名、住所、担当者、連絡方法などの

得意先の基本情報の変更を修正することができます。これにより、得意先情報

を常に正確で、完全で、時代に合った状態に保つことができ、企業が的を絞っ

たマーケティング、販売及び得意先関係維持活動を行う際に、信頼できる根拠

を提供することができます。 
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店舗（小売店舗や卸売店舗）の管理バックエンドで、【受注業務】→【卸売

業務】→【得意先管理】のエントリーを選択し、得意先リストの【操作】欄に

ある【編集】ボタンをクリックすることで、仕入れ業者情報を修正することが

できます。 
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4．小売業務 

（1）小売管理 

商品の小売価格管理機能を利用すると、商品の小売段階における販売価格を

システム的に設定したり、調整したりすることができます。コスト、市場需要、

競合他社の価格などの多くの要素に基づいて初期価格を設定することができ、

小売価格戦略が消費者を引き付けることができるだけでなく、企業の収益目標

の達成も保障できるようにし、商品の小売市場における競争力と販売効益を向

上させることができます。 

①小売価格情報の閲覧 / 照会 

 

店舗管理バックエンドの【受注業務】->【小売業務】->【小売管理】で、

すべての小売商品の価格情報を閲覧したり照会したりすることができます。。 

②価格設定 / 編集 

小売店舗における商品の小売価格設定管理の使用説明 
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店舗管理バックエンドの【受注業務】->【小売業務】->【小売管理】で、

対応する商品の【操作】欄にある【編集】機能を操作することができます。 

 

商品ファイルにおいて、販売価格を詳細に設定することができます。 

③販売状態設定 
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商品小売価格情報リストの【販売状態】欄で、禁売または販売可能のラベルを

クリックして状態を切り替えることができます。また、リストの 1 列目の選

択欄を利用して、状態を切り替える必要のある商品を選択した後、リスト上部

にある【販売中】、【販売中止】ボタンを選択することで、対応する販売状態

を切り替えることもできます。 

（2）分類管理 

①H5 における商品分類管理 

フロントエンドで表示される商品分類をマーケティングに基づく個性化の

ユーザー独自定義分類に調整して商品分類を組織管理するための使用説明で

す。 
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店舗管理バックエンドの【受注業務】->【小売業務】->【分類管理】のエ

ントリーを選択し、そこからスマートフォンアプリ商品分類ディレクトリ管理

のタブページを選択すると、店舗が独自に定義したマーケティング分類と関連

商品情報を閲覧することができます。マーケティング分類は、主にスマートフ

ォン端末上で、商品消費者の習慣や趣味、マーケティングニーズなどに基づい

て、個性化されたマーケティング分類と商品表示方法を展示するものです。 

②POS 商品分類管理 

 

店舗管理バックエンドの【受注業務】->【小売業務】->【分類管理】のエン

トリーを選択し、そこから POS 商品分類ディレクトリ管理のタブページを選
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択すると、店舗が独自に定義した POS レジで使用する商品分類を閲覧するこ

とができます。POS 分類は、主に POS レジ機器がレジ係が商品を個性化し

て分類したり、頻繁にレジ操作を行う商品を迅速に探したりできるように、分

類と表示方法を提供するものです。 

 

5．評価管理 

評価管理機能により、ユーザーが商品やサービスなどに対して行った評価内

容を全面的に収集し、整理することができます。また、それらの評価に対して

返信し、双方向のインタラクションを行うこともできます。これらは、企業が

製品の品質を改善し、サービスレベルを向上させ、業務プロセスを最適化する

ための根拠を提供し、企業とユーザーとの間の良好なコミュニケーションと関

係維持を促進する役割を果たします。 

（1）顧客評価管理 

 

店舗管理バックエンド内で、【受注業務】->【顧客評価】のエントリーを選

択することにより、すべての顧客からの評価を閲覽することができます。 

（2）評価する 
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評価を行うとは、顧客が調達伝票に記載されたサプライヤーに対して、関連

するサービス、品質などの面からサプライヤーに対する評価を行うことを指し

ます。 

（3）評価テンプレートの設定 

 

評価テンプレート設定タブページで【新規テンプレート】をクリックすると、

評価項目や評価タイプ、評価概要の設定などの関連設定情報を定義することが

できます。
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（三）出荷業務 

1．ピッキングリストの閲覧 / 照会 

ピッキングリストの閲覧機能により、すでに生成された全てのピッキングリ

ストの重要な情報を一括して表示することができます。その情報には、伝票番

号、ピッキング状態（未ピッキング、完了、出荷済み）、ピッキング時間など

の詳細が含まれます。 

これにより、倉庫管理者は特定のピッキングタスクを迅速に特定することが

でき、またピッキング作業全体の進捗状況とスケジュールを総合的に把握する

ことができます。さらに、異なるピッキングリストの緊急度と作業量を比較し、

人的資源と物的資源を合理的に配分することができ、ピッキング作業の計画性

と実行効率を効果的に向上させ、注文がタイムリーかつ正確にピッキングと出
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荷のプロセスを完了することを保証することができます。 

 

店舗管理バックエンド内で、【出荷業務】->【ピッキング管理】のエント

リーを選択することにより、すべてのピッキング伝票を閲覧することができま

す。 

 

2．ピッキングリストの新規作成 

【新規ピッキング】ボタンをクリックすると、新しいページに移動します。

そのページでは、調達を経由しないピッキングリストを新規に作成することが

できます。 
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【追加】ボタンをクリックすると、テーブルに新しいデータが 1 行追加さ

れます。その後、店舗（買い手を指します）を選択し、商品を選択し、ピッキ

ングする必要のある商品の数量を入力します。そして【確定】ボタンをクリッ

クすることで、ピッキングリストを生成することができます。 
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3．ピッキングリストの一括ピッキング / 一括取消 

 

 

 

4．保管エリア管理 

保管エリア管理（储位管理）は物流管理における重要な一環であり、倉庫ス

ペースを合理的かつ効果的に利用し、貨物の安全で迅速且つ正確な流通を保証

することに関係しています。それはスペース計画、商品管理、人員調整、機器

使用など多くの側面にまたがり、倉庫の作業効率と貨物の流通の正確性を向上

させることを目的としています。 
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（1）保管エリアの閲覧 

 

 

【保管エリア管理】ボタンをクリックすると、保管エリア管理ページに移動

します。 

（2）保管エリアの新規作成 / 編集 
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保管エリア管理リスト内で【新規保管エリア】ボタンをクリックすると、新し

い保管エリアの情報を追加することができます。その情報には保管エリア名、

保管エリアコード、保管エリアの商品説明などが含まれます。 
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保管エリアリスト内の保管エリア記録情報の対応する操作欄で【編集】ボタ

ンを選択すると、既存の保管エリア情報について、保管エリア名、保管エリア

コード、保管エリアの商品説明などの情報を修正し、保存することができます。 
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（3）保管エリアの削除 

 

保管エリア管理リスト内の保管エリア記録情報の対応する操作欄で【削除】

ボタンを選択すると、既存の保管エリアを削除することができます。 

（4）保管エリアと商品の関連付け情報のメンテナンス 
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保管エリア管理リスト内の保管エリア記録情報の対応する操作欄で【関連商

品】ボタンを選択すると、既存の保管エリアに保管されている商品情報をメン

テナンスすることができます。具体的には、店舗内でその保管エリアに保管さ

れる商品情報を選択し、保管エリアと商品との関連付けを設定することができ

ます。 

5．ピッキング 

【ピッキング管理】では、異なる業務タイプに応じて、異なるピッキング方

式を選択することができます。 
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（1）注文別でのピッキング 

注文別でのピッキング：注文別に沿ってピッキングを行います。注文別では、

単一の受注で生成されたピッキング 伝票または複数の受注で生成された 1 

つのピッキング 伝票に対して、ピッキング を行うことができます。 

【ピッキング完了】ボタンをクリックすると、直接にその注文全体のピッキ

ングを完了することができます。 

また、単一のデータ行に対するピッキングについては、単一のデータ行をチ

ェックした後に【一括ピッキング】ボタンをクリックすることで、その単一の

データ行の操作を完了することができます。あるいは、操作欄内で【ピッキン

グ】ボタンをクリックすることでも、単一のデータ行に対するピッキングを行

うことができます。 
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ピッキングデータを修正する必要がある場合、操作欄内の【取り消し】ボタ

ンをクリックすることができます。一括で取消する必要がある場合は、【一括

取り消し】ボタンをクリックしてください。 

注意点として、【一括取り消し】ボタンをクリックすると、すでにピッキン

グが完了している全てのデータが一括して取消されます。そのため、この操作

を行う際には、慎重に確認してから実行することが重要です。 

「ピッキング」ボタンをクリックすると、次のようなページに遷移します。



Mirai 販売管理システム -ユーザマニュアル 

 

                                                                    

164 

 

商品のスキャン識別の入力欄では、直接商品のバーコードを入力するか、ス

キャンガンを使用してスキャンすることができます。そして、このデータはテ

ーブルの 1 行目に移動します。 

スキャンで数量を増やす機能を有効にする」をオンにすると、一致した商品

のピッキング 数量が 1 増やされます。機能をオフにした場合、ピッキング 数

量は増やされません。 
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複数の受注を 1 つのピッキング 伝票にまとめ、スキャンで数量を増やす機

能も有効にした場合、スキャンで一致した品揃え数量は、まずピッキング 数

量が仕入数量より少ないデータに優先的に増やされます。まとめた注文の各仕

入伝票の品揃え数量がすでに仕入数量を満たしている状態で、同じ商品をさら

にスキャンした場合、まとめた注文の最後のデータのピッキング 数量が増や

されます。 

 

（2）商品別でのピッキング 

商品別でのピッキング：商品別に沿ってピッキングを行います。この場合、

対象となる商品は複数の注文に含まれる商品データである可能性があります。

単一の商品に対してピッキングを行う際には、注文データをしっかりと確認す

る必要があります。 

この商品別でのピッキングでは、ピッキングを取り消すことはできません。

もし取り消しが必要な場合は、注文別でのピッキング方式を利用してください。 
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商品のバーコードをスキャンすると、商品を素早く検索することができます。 
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（3）保管エリア別でのピッキング 

保管エリア別でのピッキング：商品が保管されている保管エリアに基づいて、

ピッキングを行います。このモードでは、保管エリアが未設定されている商品

データは、一時的に未区分エリアに格納されます。 

保管エリア別でのピッキングでは、ピッキングを取り消すことはできません。

もし取り消しが必要な場合は、注文別でのピッキング方式を利用してください。 
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6．出荷（ピッキング完了） 

 

店舗管理バックエンド内で、【出荷業務】→【ピッキング管理】を選択し、

該当するピッキング伝票の【操作】欄内の【発送】ボタンをクリックすること

で、出荷操作を行うことができます。 

（四）請求業務 

1．店舗売上請求 

 

注文別、商品別、得意先別、指定時間帯統計による店舗売上データの集計 

2．協定販売請求書 
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店舗協議販売データの集計に際して、商品単位、顧客単位、または指定された

時間範囲に基づいて統計集計することができます。 

 

3．販促統計レポート 

 

異なる活動タイプと指定された時間範囲に基づいて、販促活動期間中の販売デ

ータを集計することができます。 

 

4．納品入庫 
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商品単位、供給商単位、または指定された時間範囲に基づいて、納品入庫デー

タを集計することができます。 

 

5．商品在庫 

指定された時間範囲に基づいて店舗の商品在庫データを集計することで、店舗

内の商品の在庫状況の変化や傾向を把握することができます 

 

6．店舗仕入 
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指定された期間で店舗の調達データを集計することができます 

（五）仕入業務 

1．仕入管理 

（1）発注一覧 

①リストビューでの閲覧 / 検索 

【仕入管理】→【発注一覧】を選択することで、現在の店舗におけるすべての

【仕入依頼】を経て申請された発注の記録を閲覧することができます。もし供

給商が発注内容の変更操作を行った場合、ここでその内容を閲覽し、確認する

ことができます。 
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②カレンダービューでの閲覧 / 検索 

【カレンダービュー】ボタンをクリックすると、ページが切り替わります。

もしある日に調達や納品などの操作が行われている場合、その日付にはヒント

（プロンプト）が表示されます。そのヒントが表示されている項目をクリック

すると、詳細情報を表示するポップアップウィンドウが表示されます。 
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③発注詳細 
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【仕入申請】で申請された調達伝票の記録についてです。記録に対応する操

作欄内の【詳細】ボタンを選択することができます。その選択により、対応す

る発注の明細情報を表示する画面が開かれます。 

また、その具体的な仕入申請に対しては、印刷設定を行うこともできます。

そして、設定したパラメースに基づいて印刷する機能も提供されており、簡便

な方法で必要な仕入申請の情報を印刷することが可能です。 

④発注書の印刷 

1）印刷設定 
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2）発注書プレビュー 
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システムは印刷設定に従って PDF ファイルのプレビューページを生成し

ます。そして、【印刷】ボタンを通じて、発注書を接続されているプリンター

に印刷することができます。 

⑤発注請求書作成テンプレート 
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【仕入申請】で申請された調達伝票の記録に関しては、記録に対応する操作

欄内の【テンプレート作成】ボタンを選択することができます。その後、新し

いテンプレート名と日付タイプを定義するだけで、当該店舗で使用する新しい

日付タイプの仕入テンプレートを生成することができます。 

⑥再仕入 
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【仕入申請】申請された調達書類の記録で,対応する操作欄の【再仕入】ボ

タンを選択することができ、選択すると対応する仕入依頼書明細情報表示画面

が開き、既存の仕入依頼書に記載されている商品に対して再度調達を行うこと

ができます。元の仕入商品数量を基礎として調整することもできます。 

 

（2）売上実績 

【仕入管理】→【販売実績】に進むと、材料配合がある商品の販売データを

入力することができます。そして、日付を選択することで、特定の日付の販売

データを入力することも可能です。 

①閲覧 / 検索 
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②販売実績の登録 

【仕入管理】→【販売実績】という販売業績ページでは、商品ごとに直接、

販売商品の日付別の実際の販売数量を入力することができます。入力が完了し

たら、その日の記録を提出するだけでよいのです。 

また、当日に複数回にわたって販売データを入力するモードが許容されており、

システムは日付を基準に自動的にそれらのデータを統合します。 

（3）仕入依頼 

【仕入管理】→【新規仕入】で、テンプレートを使用するか、テンプレート

を使用しないモードで、まず仕入先を選択すると、テンプレートを使用できな
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くなります。まずテンプレートを選択すると、自由に仕入先を選択することが

できません。 

①仕入テンプレートありでの仕入注文 

テンプレートモード：仕入用テンプレートの追加については、詳しくは会社管

理プラットフォームの【仕入管理】→【仕入用テンプレート】を参照してくだ

さい。テンプレートを選択すると、テンプレートで定義された商品が表示され

ます。新規商品の右側の「+」ボタンをクリックすると、新しい商品を追加で

きます。本店在庫の入力欄では、その商品の棚卸しを直接行うことができます。

推奨調達数が最小販売単位数より少ない場合、調達依頼数の入力欄のデフォル

ト値は最小販売単位数になります。推奨調達数が最小販売単位数より多い場合、

調達依頼数の入力欄のデフォルト値は推奨調達数になります。また、最小販売

単位数より大きい調達依頼数を自由に入力することもできます。このテンプレ

ートに簡易モードが定義されている場合、簡易調達モード切り替え機能があり

ます。簡易調達モードに切り替えると、ページはグループ分けされた形式で表

示されます。また、【スタイル設定】が定義されている場合、定義されたスタ

イルで表示されます。 



Mirai 販売管理システム -ユーザマニュアル 

 

                                                                    

181 

 

②仕入テンプレートなしでの仕入注文 

テンプレートなしモード：仕入先選択ボックスで複数の仕入先を選択すること

ができます。仕入先を選択した後、空白のフォームが表示され、商品を自ら追

加する必要があります。

 

希望納入日選択ボックスで日付を選択すると、その依頼書の希望納入日と日付

タイプが設定されます。 

店舗名の右側にある【本店商品】をクリックすると、ポップアップウィンドウ

が表示されます。このポップアップウィンドウには、その仕入先の商品リスト

が表示されており、欲しい商品にチェックを入れた後、【新規欲しい商品追加】
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ボタンをクリックすると、チェックを入れた商品が欲しい商品リストに追加さ

れます。 

 

欲しい商品の右側にある星型ボタンをクリックすると、ポップアップウィン

ドウが表示され、欲しい商品リストが表示されます。そこでチェックを入れる

と、商品が表（フォーム）に追加されます（表（フォーム）に既にある商品は

重複して追加されません）。 
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③共同仕入 

得意先が仕入れを行う際、共同仕入が設定されている商品の場合、得意先は

自分でボタンをクリックして共同仕入に参加するかどうかを選択することが

できます。共同仕入が設定されていない商品の場合、仕入先が使用できるボタ

ンはありません。
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「仕入申請を生成」ボタンをクリックすると、データが提出されます。 

④周辺買出 

周辺買出：購入計画のない仕入れのニーズです。

 

「追加」ボタンをクリックすると、新規追加のポップアップウィンドウが表示

されます。 



Mirai 販売管理システム -ユーザマニュアル 

 

                                                                    

185 

 

 

商品情報の横の入力欄でスキャンガンを使用して商品のバーコードをスキ

ャンした後、システムに登録済みの商品データは、直接テーブルに追加するこ

とができます。テーブルに追加されたデータには、価格と数量を自分で入力し

ます。 

「編集」ボタンをクリックすると、同じようなポップアップウィンドウが表

示され、データを編集することができます。 

 

 

（4）標準在庫設定 

【仕入管理】→【標準在庫設定】で、標準在庫が必要な商品を追加し、異なる

日付タイプの在庫を設定します。 
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①標準在庫の照会 

 

【仕入管理】→【標準在庫設定】で、店舗商品の日付タイプに対応する標準在

庫数の定義情報を照会することができます。 

②関連商品 
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【仕入管理】→【標準在庫定義】における標準在庫商品情報リストで【仕入商

品を関連付】ボタンを追加選択することで、店舗の日常調達商品に対する標準

在庫定義のメンテナンスを行うことができます。 

 

③標準在庫の定義の削除 

 

【仕入管理】→【標準在庫定義】における標準在庫商品情報リストで、商品記

録の操作欄の【削除】ボタンを選択することで、店舗の対応する日常調達商品
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の標準在庫定義を削除することができます。 

 

2．特殊仕入契約管理 

特殊仕入契約管理機能は、非標準的で通常ではない調達業務に対して、特

別調達契約を作成、編集および保存することができます。契約当事者双方の情

報、調達に関する特別条項（カスタマイズ要求、独占供給契約、特殊な支払い

方法など）、有効期間と失効期間、実行進捗などの内容を詳細に記録します。

契約を分類し、検索し、追跡することができ、重要な節目が期限通りに進むよ

うにリマインダーを設定することができます。また、契約変更の記録と承認プ

ロセスをサポートし、特別調達活動が規則に則って、法令に適合して行われる

ように保障し、特別調達のリスクを効果的に低減し、企業とサプライヤーとの

特別なビジネスシーンでの良好な協力を促進することができます。 

 

3．仕入先管理 

（1）仕入先情報の閲覧

 

店舗管理バックエンドで、【仕入管理】→【仕入先管理】のエントリーを選
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択すると、店舗のサプライヤーリストを照会することができます。そのリスト

には、サプライヤーの基本情報などが含まれています。 

（2）仕入先情報の編集 
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店舗管理バックエンドで、【仕入管理】→【仕入先管理】のエントリーを選

択し、ある仕入先情報を選び、【操作】列の【編集】ボタンをクリックすると、

サプライヤー編集ページに入ることができます。 

（六）在庫業務 
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1．店舗取扱商品 

（1）商品情報作成 

 

店舗管理バックエンドで、【店舗取扱商品】のエントリーを選択すると、店

舗が経営する商品の情報を照会することができます。また、左側の商品カテゴ

リーの木構造のナビゲーションを通じて、異なるカテゴリーの商品（商品の在

庫や状態などの情報も含まれます）を照会することができます。 
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商品リストで【商品追加】ボタンをクリックすると、商品ファイルの作成ペ

ージに入ることができます。バーコードに基づいて、プラットフォーム内に既

に存在する商品情報と迅速に照合することができます。もしプラットフォーム

内にその商品情報が存在しない場合、ページの情報入力要求に従って、関連す

る商品の基本情報や素材などの編集を完了させることができます。価格に関し

ては、店舗のタイプに応じて、卸売り段階価格の定義または小売価格の定義を

表示します（詳細は業務の価格管理部分の説明を参照してください）。 

（2）商品編集 
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店舗管理バックエンドで、【店舗取扱商品】のエントリーを選択すると、店舗

が経営する商品の情報を照会することができます。左側の商品カテゴリーの木

構造のナビゲーションを通じて、異なるカテゴリーの商品（商品の在庫や状態

などの情報も含まれます）を照会することができます。商品ステータスが【販

売停止】となっているものを選択し、【操作】列の【編集】ボタンをクリック

すると、商品編集ページに入ることができます。そうでなければ、システムは

「商品を販売停止にすることで編集できます」というメッセージを表示します。
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商品編集ページでは、編集可能な項目に対して編集や修正を行うことができま

す。 

（3）商品カテゴリー変更管理 

店舗商品をあるカテゴリーから新しいカテゴリーに移行する使用説明です。 

店舗管理バックエンドで、【店舗取扱商品】のエントリーを選択すると、店

舗が経営する商品の情報を照会することができます。商品リストの【分類変更】

ボタンをクリックすると、商品移行ページに入ることができます。移行ページ

では、移行先の新しい商品カテゴリーを選択し、その商品カテゴリーに移行す

る商品の選択操作を行うことができます。 
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移行する商品を選択する際には、同じ店舗の複数の商品を選択することがで

きます。そして、商品の分類を再設定します。商品リストに戻ると、移行した

商品の分類が元の分類から新しい分類に変更されたことを確認することがで

きます。 

（4）会社取扱商品の同期 

会社管理バックエンドで既に管理・運営されている商品の基本ファイル情報

を、一度にインポートするか、または一括で選択することができる機能を提供

しており、店舗ユーザーが商品情報を自ら入力して管理する作業量を削減し、

簡略化する役割を果たしています。 
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店舗管理バックエンドで、【店舗取扱商品】のエントリーを選択すると、店

舗が経営する商品の情報を閲覧することができます。また、商品リスト内で【会

社取扱商品の同期】ボタンをクリックすると、業者の商品庫ページをインポー

トするためのページに入ることができます。 

2．納品管理 
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プラットフォームは納品書の登録と対応する証憑画像の管理を提供してい

ます。同時に、ユーザーは納品書を通じて受入検収プロセスを開始し、システ

ムの注文と連動させることができます。また、ユーザーの全ての納品書データ

を保存しており、過去の関連する納品商品の状況を検索するために利用するこ

とができます。 

（1）受入待ち 

仕入先が品揃えを完了した後、出荷処理を行います。仕入先は現在の納品ペ

ージで、仕入先が出荷を完了した注文を確認することができます。

 

「受入」ボタンをクリックすると、受け取りページに遷移します。このペー

ジでは、スキャン入力欄でスキャンガンを使用するか、商品のバーコードを手

動で入力して受け取り操作を行うことができます。選択された商品の背景色が

強調表示されます。また、スキャン選択時に数量を 1 増やすか、単に商品を 
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選択するかを設定することができます。「実際の受け取り数量設定」ボタンを

オンにすると、すべての商品の実際の受け取り数量が 0 にリセットされます。 

 

このページでは、納品書のアップロード機能もサポートしています。 

 

仕入先を選択した後、当該仕入先に対してまだ受け取りが行われていない納

品伝票を一括で受け取ることができます。一括受け取り機能は、個別の受け取

り操作と同じで、仕入先が同じ仕入先の異なる納品書に対して同時に操作を行

うことを容易にします。 
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実際の受け取り数量が仕入数量より少なく、「受入と検収」ボタンがクリッ

クされた場合、補充を申請するかどうかを判断します。「はい」を選択すると、

仕入先に自動的に対応するピッキング伝票が生成されます。

 

（2）検収 
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受け取りが完了した注文は、全部納品ページに表示されます。一覧ページで

は、納品書の画像をアップロードする操作を行うことができます。 

 

「検収」ボタンをクリックすると、検収詳細ページに遷移します。入庫数量

が仕入数量より少ない場合、再発送依頼「はい/いいえ」ボタンが有効になり

ます。

 

「検収」をクリックし、入庫数量が仕入数量と一致しない場合、ポップアッ

プウィンドウが表示されます。ユーザーは「直ちに検収」（確認済みの商品を

即時に入庫）または「相手の確認後検収」（注文全体が確認完了した後に商品
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を入庫する）を選択します。 

 

（3）緊急入荷機能 

納品管理の「受入待ち」ページには、得意先が既に注文をしているが、仕入

先がまだ処理していない仕入依頼伝票が存在します。この時、「緊急入荷」ボ

タンがあり、「緊急入荷」をクリックすると、仕入先の出荷操作を代行するこ

とになり、その後、受け取りと検収機能を行います。 
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3．在庫管理 

（1）在庫集計 

①閲覧 / 検索 

 

 

②補充 
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③廃棄 

 

 

④転庫注文 
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⑤棚卸 
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店舗管理バックエンドで、【在庫管理】のエントリーを選択すると、商品在

庫情報リスト内の【棚卸】ボタンを通じて、商品在庫棚卸し情報リストに入り、

商品在庫棚卸しの記録を閲覧することができます。 

⑥在庫 
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店舗管理バックエンドで、【在庫管理】のエントリーを選択すると、商品在

庫情報リスト中の【在庫】ボタンを通じて、商品在庫管理情報リストに入り、

有効期限付きの在庫記録を閲覧することができます。 

（2）月別在庫 

①閲覧 / 検索 

「月別在庫」をクリックすると、月次在庫ページに切り替わります。このペー

ジでは、商品に関して直ちに直近 3 日間の入庫数、出庫数、在庫数を修正す

ることができます。 
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②直近 3 日間の出入庫及び在庫数の調整 

鉛筆アイコンをクリックすると、ポップアップウィンドウが表示され、出入

庫の数量、タイプ、時間を入力することができます。 
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（3）入庫/出庫一覧表 

「入出庫明細記録」ボタンをクリックすると、ページが出入庫明細記録ペー

ジに切り替わります。このページでは、業務時間、タイプ、出入庫タイプによ

って商品の出入庫記録を検索することができます。 
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（4）材料配分在庫計算 

「材料配分在庫計算」ボタンをクリックすると、ページが材料配分库存计算ペ

ージに切り替わります。そこでは、主商品ごとにまたは配比商品の方式によっ

て、商品の材料配分を閲覧することができます。 
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（5）保管アリア管理 

「保管エリア管理」ボタンをクリックすると、ページが保管エリア管理ページ

に切り替わります。このページでは、データの新規追加、編集、削除という操

作が可能です。 

 

「新規保管エリア」ボタンをクリックすると、ポップアップウィンドウが表示
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されます。このウィンドウ内で、保管エリア名、コード、説明を入力した後、

「確定」ボタンをクリックすることで、新たな儲位区を追加することができま

す。 
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【関連商品】をクリックすると、ポップアップウィンドウが表示されます。

ただし、まず棚を作成する必要があり、棚があることが前提となって初めて商

品を関連付けることができます。 

  

棚情報の右側にある「＋」ボタンをクリックすると、新たな棚情報を追加する

ことができます。 
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棚情報を新規追加した後、まずその棚をクリックし、次に【関連商品】ボタ

ンをクリックすると、関連商品のポップアップウィンドウが表示されます。そ

のポップアップウィンドウ内で、関連付ける必要のある商品にチェックを入れ
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た後、「確定」ボタンをクリックすると、選択した商品がこの棚に関連付けら

れます。 
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（6）完成品のみ入庫＋払出材料出荷 

「完成品のみ入庫＋払出材料出荷」ボタンをクリックすると、ページが完成品

入庫＋材料引き出しページに切り替わります。 

「現在の入荷 / 出荷」をクリックすると、ページが出入庫ページに切り替わ

ります。このページでは、商品に対して「完成品のみ入庫＋払出材料出荷」「完

成品のみ入庫」「払出材料出荷」などの操作を行うことができます。 
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（7）商品の分割 / 組み合わせ 

「商品の分割 / 組み合わせ」ボタンをクリックすると、ページが商品分割ペ

ージに切り替わります。 



Mirai 販売管理システム -ユーザマニュアル 

 

                                                                    

218 

    

このページで「追加商品の分割」ボタンをクリックすると、ポップアップウィ

ンドウが表示されます。ただし、そのポップアップウィンドウにデータが表示

されるためには、「店舗販売商品」の「新規」または「編集」ページで定義さ

れた分割関係に該当するデータでなければなりません。具体的な操作と定義の

方法については、「店舗販売商品」の「新規」または「編集」ページを参照し

てください。 
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商品モードによる操作では、まず表をチェックした後、「分割不要」ボタン

または「分割必要」ボタンをクリックすることで、表内のデータが分割が必要

か不必要かを識別することができます。また、1 件ずつの単独操作も可能で

す。 

そして、「今回の分割数量」列の入力欄に、分割する商品の数量を入力する

ことができます。ただし、入力する数量が在庫数量を超える場合、その商品は

分割できません。これは、在庫の数量を超えて分割すると、在庫管理上の矛盾

や混乱を招くためです。 

入力や識別操作が完了したら、「送信」ボタンをクリックすると、分割デー

タが商品分割ページのリストに追加されます。 
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注文別では、商品を分割する操作が商品別と同じです。 

 

（8）商品棚卸 

プラットフォームは店舗の経営管理において、在庫商品に対して定期的に棚

卸しを行い、関連する棚卸し情報や商品処分などの業務操作と情報の保存を提

供しています。 
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【棚卸記録の追加】

 店舗管理バックエンド内で、「在庫管理」のエントリーを選択すると、商品

の在庫情報リストを閲覧することができます。また、商品の在庫情報リスト内

の「商品棚卸」ボタンを通じて、商品の在庫棚卸し情報リストに入り、「現在

の棚卸し」ページで棚卸し記録を新規追加することができます。 

【棚卸し記録を無効に】 



Mirai 販売管理システム -ユーザマニュアル 

 

                                                                    

222 

 

店舗管理バックエンド内で、「在庫管理」のエントリーを選択すると、商品

の在庫情報リストを閲覧することができます。そして、商品の在庫情報リスト

内の「商品棚卸」ボタンをクリックすることで、商品の在庫棚卸し情報リスト

に入ることができます。さらに、商品の在庫棚卸し情報リストの「操作」列内

の「無効」ボタンをクリックすると、棚卸し記録を無効にすることができます。 

【商品棚卸】

 

店舗管理バックエンド内で、「在庫管理」のエントリーを選択すると、商品の

在庫情報リストを閲覽することができます。そして、商品の在庫情報リスト内

の「商品棚卸」ボタンをクリックすると、商品の在庫棚卸し情報リストに入る
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ことができます。さらに、商品の在庫棚卸し情報リストの「操作」列内の「棚

卸」ボタンをクリックすると、棚卸しを行うことができます。 

（七）お知らせ管理 

1．お知らせの閲覧 

 

店舗管理バックエンド内で、【お知らせ管理】のエントリーを選択すると、

公告リストを閲覧することができます。 

2．新規お知らせの追加 
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店舗管理バックエンド内で、【お知らせ管理】エントリーを選択した後、お

知らせリストの左上にある【追加】ボタンをクリックすることで、新規お知ら

せを作成する画面に入ることができます。 

（八）システム設定 

1．一般設定 
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2．基本設定 

 

（1）店舗運営商品分類申請 

店舗管理バックエンドにおける運営商品分類申請の使用説明です。 

店舗（店铺）管理バックエンド内で、【基本設定】のエントリーを選択する

と、店舗の経営商品分類リストを閲覧することができます。このリストには、

当該店舗が申請した商品分類とその申請時間の情報が含まれています。 

また、このリストの申請ボタンを利用することで、プラットフォームに向け

て経営商品分類の追加申請を行うことができます。これらの申請された商品分

類は、商品管理の中で引き続き使用され、商品の組織管理に役立てられます。

以下の図を参照してください。 
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（2）店舗地域別配送料金設定管理 

店舗における地域別配送料金の手動設定または一括インポート設定の使用

説明 
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店舗管理バックエンド内で、地域配送料金設定情報リストを通じて、店舗が

各地域に設定した配送料金設定情報を閲覧することができます。また、配送料
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金設定ボタンを利用することで、新しい地域の配送料金設定を行うことも、一

括インポートを行うこともできます。 

3．マイページ 

 

4．店舗設定 

店舗管理バックエンドにおける店舗基本情報編集の使用説明です。 
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店舗管理バックエンド内で、【店舗設定】のエントリーを通じて、関連する

店舗設定ページにアクセスすることができます。設定ページでは、関連する店

舗名、店舗のタイプ、関連する公告メッセージセンター、運営商品分類リスト、

地域配送料金リスト、そして店舗の基本情報を閲覧することができます。 
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店舗基本情報のページでは、店舗に関する情報を修正したり、補充したりす

ることができます。 

5．店員管理 

店舗管理バックエンドにおける店員の設定管理の使用説明です。 

 

店舗管理バックエンド内で、【店員管理】のエントリーを選択すると、店員

リストを閲覧することができます。そのリストには当該店舗の全ての店員が含
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まれており、アカウントと役割の情報も表示されています。また、「店員追加」

ボタンを利用することで、新しい店員のアカウントを作成することができます。 

 

 

新規店員の作成に際しては、関連する設定（アカウント、役割など）に従っ

て、店員を作成します。 
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（九）その他 

1．言語切り替え 

 

 

トップバーにある【中文 / 日本语】ボタンのラベルを通じて、複数の言語

の中から必要な言語を選択し、対応する言語にインターフェイスを切り替える

ことができます。選択した後は、少し待つ必要がありますが、インターフェイ

スは自動的に選択した言語で表示されるように自動的に更新されます。 

2．フルスクリーン/非フルスクリーン 

 

トップバーの【フルスクリーン/非フルスクリーン】ボタンを通じて、ウィン

ドウ画面が対応する全画面または非全画面表示に切り替わります。 

3．レイアウトサイズ 
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トップバーの【レイアウトサイズ】ボタンを通じて、ウィンドウ画面は選択

したサイズモードに応じて、文字、コンポーネントの行間隔、フィールドの幅

などに関する調整を行い、ユーザーの閲覧ニーズに適応するようになります。 

4．メッセージセンター 

 

関連する業務操作を行う際に、メッセージ通知をトリガーすることができま

す。また、管理バックエンドのトップバーにあるメッセージアイコンを通じて、
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メッセージセンターに入り、分類して関連するメッセージを閲覧することがで

きます。 

 

メッセージ対話モード、例えば注文をクリックすると、顧客との対話メッセー

ジモードに入ることができます。 

5．マイページ 
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トップバーの【ユーザーアイコン】をクリックすると、オプションバーがド

ロップダウン表示されます。その中で「マイページ」を選択すると、マイペー

ジの情報パネルに入ることができます。このパネルでは、ユーザーの基本資料

やアイコンを編集・変更することができます。また、ここでユーザーのログイ

ンパスワードを設定・修正することもできます。 

6．ログアウト 

 

ログアウトすることを選択すると、システムは現在の操作ページを終了し、

ログインページに戻ります。 

 


