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多くの中小企業が以下のような課題に直面しています……

1. 食品食材は取扱商品（原材料）数が多く、バーコド無商品や賞味期限の制限も多く、数多い仕入先の営業

マンとのアナログ的なやり取りだけでは必要な商品（原材料）を適正価格で仕入するのが非常に難しい

2. 企業間では利用しているシステムの互換性がなく、常に高コストな手入力が発生し、生産性が低下するだ

けではなく製造（在庫確保）ロス、販売機会（欠品）ロス、廃棄ロスなどが多く発生している

3. 日々繰り返されるアナログ的な業務は単調でミスが発生しやすく、受発注の増加に伴い作業時間が延長し、

販売コストの削減が困難になっている

4. 納品書が紛失したり、納品前後の実際の品目や数量が調整されないため、在庫に正確に反映されないこと

が多く、大部分商品の在庫管理ができていない

5. 取扱商品数の増加と取引先の増加により、取引先・商品毎の特別協定価格の管理が複雑で、よく誤りが発

生し、信頼関係が影響を受けている

6. 既存の受発注システムの多くが日本語のみ対応していて、海外企業との受発注業務のデジタル化が困難に

なっている



その課題の解決策として

Mirai販売管理システム
を開発しました。



食品食材を取り扱う中小企業の多くの受発注業務のデジタル化を通じ、納品や在庫管理など関連業務の適正化を実現し、

企業の労働生産性の向上に大きく貢献できるクラウド対応システムです。

Mirai販売管理システムの概要

企業の主な悩み

商品ごとに最適な仕入先が違う！ 主要機能①仕入ホーム

属人化した受発注を標準化できないか！ 主要機能②代理注文／仕入依頼

卸売(小売)と同じシステムを導入しないと管理の手間が増えるだけ！ 主要機能②-１代理注文

発注と納品の情報が食い違ったとき、手軽に対応したい！ 主要機能②-２仕入依頼

毎日大量に注文しないといけないのにうっかりして発注を忘れた！ 主要機能③自動注文

納品と在庫転換管理をデジタル化したい！ 主要機能④納品管理

得意先の発注量に応じて割引したいが、前の担当者と価格が食い違っていた！ 主要機能⑤契約管理

外国人スタッフでも理解しやすメニューであって欲しい！ 主要機能⑥多言語化管理

自社商品コードだけで受発注業務を楽に管理したい！ 主要機能⑦取扱商品共通データベース

どこからでも使えるクラウドシステム インボイス制度対応（レシートや書類）

オンライン・オフライン電子決済可能

スマホ・タブレット・PC対応

店内でのハンディB2B業務に対応 受発注機能とPOS業務連動可能

システムの特徴

この機能で対応できます



主要機能紹介①——仕入ホーム
会社管理システムで社内および社外の卸売側と仕入側をグループ設定し、システムを導入してない企業はバーチャル企

業（リンクを相手企業に送れば商品名や価格のメンテナンスが可能）として設定され、仕入ホームで店舗の受発注業務

に関連のある画面と内容のみが表示されます。それに過去の注文や自社商品コードと連携された全企業取扱商品データ

ベースを活用することで、仕入プロセスをより簡単にでき、社内外を問わず、受発注業務のデジタル化が可能になりま

す。仕入グループ設定機能と仕入ホームの連動

①店舗毎の仕入グループ設定ができる

製造用原材料工場

製品工場+売店備品

原材料店1

原材料店２

社内

原材料店３

売店ｎ売店１
仕入方向

社外

②社内外の受発注業務統合とデジタル化を仕入ホーム内で実現

売店１の発注対象

仕入ホームから発注

製品工場+売店備品の発注対象

製造用原材料工場

原材料店1

原材料店２

製品工場+売店備品

原材料店２

原材料店３

仕入ホームから発注



主要機能紹介②——代理注文/仕入依頼

機能 アクション 連絡方法 アクション システム

代理注文
(導入済)

商品選択，購入先選択，注文生成，
納品書生成，出荷，

在庫自動減少,検収前に注文変更
可能

検収後、在庫が自動的に増加、
検収前に注文の変更可能

導入済

代理注文
(導入済)

商品選択，購入先選択，注文生成，
PDFまたは印刷、納品書生成，出

荷，
在庫自動減少,検収前に注文変更

可能

未導入

システム アクション 連絡方法 アクション 機能

導入済
注文確認，出荷，

在庫自動減少,
検収前に注文変更可能

商品選択，注文生成
在庫自動減少,検収前に注文変更可能 仕入ホーム

未導入
商品選択，購入先選択，注文生成，

在庫自動減少,検収前に注文変更可能 仕入依頼

卸
売

仕
入伝統的なツール

デジタル化

デジタル化

伝統的なツール

在庫管理が正確にでき、システム未導入の顧客からの代理注文の際にも，システム注文生成，自動注文機能補助として

使用することで，受発注業務の標準化を通じ、在庫の正確な管理を維持しつつ、管理コストの削減が可能です。



主要機能紹介③——自動注文

➢ 仕入先別・商品（素材）別の在庫状況に基づいて、

適切な購入数量を推奨し、注文の自動化を実現し、

注文にかかる時間とコストを大幅に削減します。

➢ 企業側が設定した曜日区分（ 平日（前休日を除

く）、休前日、土曜日、日曜日等）別・商品別標

準在庫と現在庫数に基づき、推奨発注数を表示可

能です。

➢ 仕入先別・商品（素材）別の到着予定日が設定で

き、既存在庫数・曜日区分・標準在庫数を合わせ

た複雑な推奨発注数の表示が可能ですので、毎日

の大量注文作業を簡素化できるだけではなく、

うっかり発注忘れ防止にも役立ち、生産性の大幅

向上に役立ちます。



主要機能紹介④——納品管理

➢ デジタルでの管理が可能で、相手からデータを提供する必要はなく、

納品書だけで受発注ができます。専用のデータ入力担当者やOCRシス

テムは不要で、1回のクリックで受入と在庫変換ができ、システムを

導入された企業間受発注業務はペーパーレス化が実現されます。

➢ 納品書番号の管理を行い、納品書が紛失した場合でもトレースできま

す。在庫を精密に管理し、在庫転換ミスを減らし、人為的な原因によ

る不必要な損失を減らします。

➢ 納品も精密に管理でき、補充申請や精算ができ、全体のプロセスを電

子化できます。人件費を削減し、人的ミスの発生を低下させます。

➢ 納品前後いつでも、商品の種類や数量に応じて注文を調整できます。



主要機能紹介⑤——契約管理

➢ 多段階の卸売価格に対応し、適正な協定価格の管理が可能です。

➢ 仕入先と得意先間の契約価格を管理します。契約有効期間や対

象商品、複数段階の協定価格などを含み、商品の複数段階の価

格計算負担を軽減します。

➢ 当社システム導入同士での取引の場合、仕入依頼書を生成する

際に自動的に通常の卸売価格を契約価格で上書きし、次の段階

の卸売価格も提示することができます。これにより、仕入業者

の供給業者への信頼を高め、購買意欲を増加させ、供給業者の

販売機会を増やすことができます。

➢ コンピューター操作ができる人なら誰でも契約価格の存在を気

にせず仕入業務を行うことができます。これより経験の浅い人

や日本語能力に関係ない外国人従業員を雇うことができます。

➢ 1つの卸売商品に複数の卸売価格と複数の契約価格が存在する場

合でも、仕入数量に応じて価格を正確に表示することができま

す。

商品の卸売価格は3つのレベルがあります。
商品の協定価格は2つのレベルがあります。

50以上99未満の数量の場合、卸売価格は340になります。
100以上の数量からは、協定価格が卸売価格を上書きします。

システム内のスクリーンショット



グローバル化サポート

主要機能紹介⑥——多言語化管理

日本語 中国語 韓国語 ベトナム語 英語

メニュー 商品分類 タイトル 商品名 商品詳細

システムは5つの言語（本パッケージでは日本語と中国語の2種類を提供しており、ほかの言語の提供

は要問い合わせ）を使用しており、すべてのメニュー、商品カテゴリ、ヘッダー、商品名、商品説明な

ど、細かい箇所でも正確な翻訳が行われています。

多国籍の従業員、たとえ日本語力の低い初心者の従業員でも、プレッシャーなく仕事に参加できます。

注：標準で提供する言語は日本語と中国語の2種類です。ほかの言語はオプション対応となります。オプション導入価格はお問い合わせください。



主要機能紹介⑦——取扱商品共通データベース

➢ 商品の検索には、自社商品コードを使用して迅

速かつ正確に検索できる取扱商品共通データ

ベースを活用します。

➢ 取扱商品共通データベースには、標準バーコー

ドはないが、日本国内で広く認知されている自

家製製品も含まれています。

➢ 取扱商品共通データベースを活用することで、

店舗の商品のほぼ99%をバーコード管理するこ

とができます。

➢ 企業内の異なる店舗間の販売商品のオンライン

化プロセスを簡素化できます。

➢ 標準バーコードを基準として、全企業取扱商品共通データベース構築し、企業間の商品認識の誤解や管理コストを削

減します。

➢ 取扱商品共通データベースには、各商品にバーコードに基づいて自動的に画像を付与し、商品確認を容易にします。

また、ユーザーが更新する必要がないため、人件費を削減します。

システム内のスクリーンショット



➢ 会社登録審査を通りましたら本社管理員アカウントが発行され、会社管理画面

から自社構造に合わせ支社・支社管理員や店舗・倉庫などを創設や管理します。

➢ 権限毎に表示できる機能を選択できたり、注文日付区別（平日・休前日・土・

日）を設定し、商品・日付区別毎の標準在庫数を設定することができます。

➢ 飲食店のレシピの食材使用量の設定ができ、自動注文機能が利用できます

機能紹介——企業管理

対応可能な企業階層 本社

倉庫2-1

店舗2店舗1 倉庫1-1

支社2 倉庫1

支社管理員

支社管理員

本社管理員

店舗2-1

支社1

権限管理

商品管理 商品コード管理

従業員管理

店舗管理支社管理

仕入G管理 ダッシュボード

レポート管理

会社管理機能一覧

注文カレン
ダー管理



機能紹介——Invoice制度対応

本システムは、Invoice制度に対応しており、軽減税率や標準消費税などの異なる税率の計算方法を商品毎

に設定しています。これにより、従業員の操作がより簡単になり、コストや売上を計算する際にも便利で

す。

領収書

レシート

店舗システムのシステム設定や企業管理画面の仕入グループ設定画面で、<税務登録番号>を設定し、自動的に請求書、領収書、レ

シートなどに印刷されるように設定されています。

請求書



機能紹介——電子決済

対応可能な電子決済

システムでは、WeChat Pay、Alipay、クレジットカード、PayPay、楽天Pay、LINE Payなど10種類以上の支払

い方法を含む、さまざまな支払い方法をサポートしており、ユーザーのさまざまなニーズに対応しています。

POS決済・B2B決済



機能紹介——商品管理/在庫管理

在庫管理商品管理

多言語対応

複数の税率を選択可能

商品のメイン画像1枚 商品のサブ画像は無制限

標準化された商品分類

商品名 日本語，原文，POS用

標準税率、軽減税率

五つの言語に対応（３つはオプショ
ン）

総務省の商品分類を採用

一括で商品の販売または
取引停止を行う機能

特
徴

機
能

商品分類の変更

商品管理番号管理 企業内の商品コード管理

商店の商品を同期する 販売商品のオンライン化プロセスを
簡素化する

卸売商品の推奨

在庫不足通知

商品棚卸

移行注文

出品管理

再入荷登録

廃棄記録

卸売と小売の両方が管理可能

在庫増加の記録を残すことができます

在庫廃棄の記録を残すことができます

複数段階で在庫不足を通知できます

選択範囲の商品棚卸し

同じ企業の他の店舗の在庫に、
移行依頼を行うことができます

ラベルを印刷
すべての商品にバーコードを含む価

格ラベルを印刷できます



機能紹介——レポート分析
本システムは、店舗販売レポート、契約販売レポート、プロモーション統計レポート、受領入庫レポート、商品在

庫レポート、店舗購買レポートなど、さまざまなデータ表を提供します。

多角度からのデータレポートや多次元のコンテンツ情報は、ビジネス戦略をさらにサポートし、業務成長を促進す

るのに役立ちます。

（イメージです）

レポート表



機能紹介——データダッシュボード
本システムには、データダッシュボードが設置され、重要なデータがリアルタイムに更新され、一目で把握できます。主要なビジネ

ス指標が明確に表示され、意思決定をサポートするデータの視覚化やリアルタイムのデータ分析が可能です。これにより、企業は迅

速な調整を行う基盤が確立されます。

➢ 購入すべき品目と企業名（注文完了後に企業名、

注文品目、到着日が表示されます。）

➢ カレンダー機能：祝日、企業イベント、企業会

議、従業員の長期休暇など、5日前から通知を

開始します。

➢ 週間計画進捗表

➢ オフィスの勤務表

➢ 顧客による商品購入とサービス品質の評価、特

に否定的な評価

➢ 在庫異常の警告

主要内容

売上高 売上達成率
仕入状態

未処理の注文数：

在庫不足アラート：

悪評アラート：

売れ筋商品注文リスト

（イメージです）



機能紹介——注文管理

システム内注文

出荷状態表示

検収状態表示

欠品状態表示

キャンセル状態表示

出荷

検収

キャンセル

代理注文

仕入注文

移行注文

オンライン支払い、現金、
振り込み、掛け売り決済方法の選択

表示 アクション

検収状態表示

欠品状態表示

キャンセル状態表示

検収

代理注文

仕入注文

移行注文

現金、振り込み、掛け売り決済方法の選択

外部注文
表示 アクション

注文変更 注文変更実際の納品に基づいて調整可能 実際の納品に基づいて調整可能



機能紹介——卸売商品管理
1.推薦される商品は通常商品と別枠で管理されます

2.商品推薦数は現在庫数内で任意で設定できます

3.推薦商品と通常卸売商品を同時に案内できます

4.推薦商品は推薦価格と有効期間を設定できます

5.推薦商品は、推薦をキャンセルする際、再度通常在庫枠に戻すか、廃棄することができます

6.推薦商品は供給側で表示の有効無効を制御できます

1. 卸売商品の販売可否を調整できます

2. 少なくとも1枚の商品メイン画像があるので、商品選択が楽になります

3. 在庫が卸売最低販売数量以下の場合、表示されなくなります

1. 標準や軽減税率を設定できます

2. 多段階の卸売価格を設定できます

3. 最小卸売数量は卸売価格が一番高い最小販売数と連動します

卸売商品推薦

卸売商品表示

卸売価格管理

➢ 購入履歴に基づく推薦

➢ 販売変換率の向上

➢ 顧客満足度の向上



機能紹介——B2Bモバイルの機能一覧

B2Bモバイルの機能一覧

支社管理

企業管理業務

店舗管理 権限管理

店舗管理業務

従業員管理 企業取扱商品 カレンダー管理

仕入G管理 運営分析 材料配分管理

納品管理 仕入依頼 在庫管理

棚卸管理 代理注文 注文管理

ピッキング管理 評価管理 カレンダー管理



POS業務

編集可能な商品分類

レジ機能

返品管理

注文管理

廃棄管理

閉店管理

小売商品の表示

小売価格管理

小売商品の推奨

商品の分類

機能紹介——POSレジシステム
POSレジ

常用分類 商品販売分類 バラ商品の分類

普通レジ レジ割引 レジ保留 配送取引

レシート印刷 領収書印刷 注文リスト 配送取引

当日レシート印刷 シフト交代 交代勤務記録 閉店

廃棄製品 廃棄原因 廃棄数量 廃棄リスト

販売状況：可能と禁止

分類の切り替え：
プラットフォーム商品分類と編集可能なカスタム分類

POS画面

POS機器



Mirai販売管理システム（2024）

希望販売価格(税抜)※

食品食材を取り扱う企業の製造ロス、販売機会ロス、廃棄ロス削減を支援

しながら、インボイス制度の対応はもちろん、受発注業務のデジタル化を

通じ、納品や在庫管理など関連業務の適正化を実現し、企業の労働生産性

の向上に大きく貢献できるクラウド対応システムです。

※導入上限：取扱商品数制限：1000個、店舗数制限：5軒

月額料金

注文金額の1%か
定額制¥49,800

オプション料金

上限アップ料金
商品数を追加100件当たり ￥59,800
店舗数を追加1件当たり ￥19,800￥4,980,000
専用機器
レジ/1セット(税抜) ￥298,000
タブレット/台(税抜) ￥98,000

初期導入費用
商品登録1件毎(税抜)（写真撮影、多言語対応） ￥240
他システムとの在庫CSV連携（1システム当り） ￥398,000

B2Bモバイル業務（企業・店舗）支援機能 POSレジシステム受発注支援機能



受発注支援業務

企業業務 店舗業務

代理発注

契約管理A

評価管理

在庫管理

卸売管理

需要情報

得意先管理

ピッキング管理

仕入ホーム 仕入依頼 仕入審査

仕入先管理

ダッシュボード 店舗取扱商品

納品管理 注文管理

帳票分析 システム設定

B2Bモバイル業務（企業・店舗）

仕入依頼

カレンダー管理

材料配分管理

納品管理

注文管理

仕入G管理

代理注文

ピッキング処理

運営分析

棚卸管理

商品管理

権限管理

ラベル印刷

POSレジシステム

釣銭対応 無料処理商品割引 預入取引

商品検索 領収書印刷商品返品 注文管理

バラ商品管理

レジ機能配送取引

レシート印刷 商品廃棄 会員検索

閉店管理

交代管理システム設定

画面ロック

会社登録

支社管理

商品管理

ダッシュボード

注文カレンダー管理

言語選択

店舗管理

商品コード管理

レポート管理

仕入G設定

従業員管理権限管理

ダッシュボード

機能一覧

棚卸管理

POS管理

お知らせ管理

会員管理

POS注文 帳票分析

小売商品管理 分類管理

材料配分管理 運営分析

共通設定商品一括導入

契約管理B



ご導入お待ち
しております！

• 連絡先：株式会社多言語システム研究所

• 担当者：季村

• メール： sales@miraibbc.jp

Mirai販売管理システム


	スライド 1
	スライド 2
	スライド 3
	スライド 4
	スライド 5
	スライド 6
	スライド 7
	スライド 8
	スライド 9
	スライド 10
	スライド 11
	スライド 12
	スライド 13
	スライド 14
	スライド 15
	スライド 16
	スライド 17
	スライド 18
	スライド 19
	スライド 20
	スライド 21
	スライド 22
	スライド 23
	スライド 24
	スライド 25

